
«Продавать так же достойно, как и покупать».           
                            ЛЛииддеерр    ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа                                                                                                                                                

             Всегда рада вашему звонку!                                                                                     

   (067) 96-48-371.                                                                                         

  e-mail:  olga.leontevva@gmail.com 

@ Мой блог: www.yspeshnie.blogspot.com 

@ Мой сайт: www.marykay27.jimdo.com 

Офис №  415    пр-т. Б. Хмельницкого, 70                                                              

 (096) 28-68-586  Неля 

  (098) 24-65-271 Юля                                   

 

  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  
  

  
 

  

Выпуск № 58 
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                  апрель  2014 года 

 

Эта газета издается в знак   

Благодарности и уважения к Вам! 

                   

http://www.yspeshnie.blogspot.com/


ДДооррооггааяя,,  ККооррооллеевваа!!  
          
    Расскажу о том, кто добивается в Мэри Кэй успеха, а кто нет.  
Мэри Кэй - это серьезный бизнес, ведению бизнеса надо обучаться, 
профессия Консультант по красоте -это серьезная профессия, надо 
стать профессионалом. Меня часто спрашивают: " в чем мой секрет ус-
пеха ?" Секрет в трудолюбии, в настойчивости, в умении заставить се-
бя сделать нужные и полезные вещи, когда не хочется, когда нет вдох-
новения, т.е.должна быть самодисциплина. Секрет в большом количестве прочитанной лите-
ратуры, в огромном количестве звонков, с заранее выученным правильным приглашением, в 
умении выключить счетчики в глазах, когда проводишь класс по красоте, с целью помочь 
женщине стать еще красивей. И пусть она ничего не купила, это ее выбор, но сегодня-то она 
точно стала красивей и уверенней в себе и это классно . Секрет в умении спланировать свое 
время, что бы все успеть : быть женой, дочкой, мамой, сестрой и бизнес Леди. Секрет в том, 
чтобы научиться, не обижаться, когда тебя обманывают бизнес партнеры, порой клиенты. 
Секрет в том, чтобы после отказа клиента, прийти на ваш мастер - класс, не впадать в выду-
манные депрессии (с целью оправдания своего бездействия). Секрет в том, чтобы не делить 
людей на социальные статусы и не думать за клиента" эта купит, эта нет".  Секрет в том, что-
бы найти в себе силы снова делать то, что нужно, когда в тебя не верят родные и не поддер-
живают подруги, секрет в том когда , что когда что-то не получается и наступает отчаяние, не 
пойти на поводу у своих эмоций и не бросить все и не обвинять в своих неудачах кого-то, а 
осознать, что где -то не хватает знаний и навыков, и снова сесть за учебники. Секрет в том, 

чтобы вечером каждый день планиро-
вать 6 важных дел, а утром придержи-
ваясь плана выполнить все пункты, а 
не думать: да зачем я буду планиро-
вать, так что - нибудь завтра поделаю". 
Секрет в том, что бы уметь быть благо-
дарным своему организатору и Лидеру, 
даже если кажется, что он чего-то не 
додал Вам. Быть благодарным Компа-
нии, за любой подарок , за бонус, за 
новинки, за бесплатные обучения. Сек-
рет в умении радоваться успехам дру-
гих людей, даже если у тебя пока, что-
то не получается. Секрет в умении 
быть элементарно вежливыми и отве-
чать на смс и звонки и перезванивать, 
если были заняты.  
И мой путь самосовершенствования 
продолжается.  
Делайте то, чего не хотят другие, и вы 
сможете жить так, как многие не могут 
себе позволить.  
Я  желаю успеха, самомотивации, са-
модисциплины, настойчивости, трудо-
любия и умения брать ответственность 
за свою жизнь на себя.  

                                                                          

                                                                          

  СС  ВВеерроойй  вв  ТТввоойй    УУссппеехх,,      ттввоойй    ЛЛииддеерр        ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  



ККллуубб      ННооввииччккоовв   
(действует постоянно) 

                                         ДДооббрроо  ппоожжааллооввааттьь  вв  ссввоойй  ббииззннеесс  ««ММееррии  ККээйй»»::   
                                             
                                Ты стала Консультантом-новичком. С чего начать свой бизнес?  
  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв::  ППррооггррааммммаа    ««ТТввоойй  ммииннии  ссккллаадд»»   
 См. условия  конкурсной брошюре. 

Подарок: продукция по специальной цене, 

Калькулятор в стиле МК + значок  

Консультанта 

    

ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ССууппеерр  --  ннооввииччоокк»»::    
Конкурсный период: первые три  месяца работы в Компании.  

Условия: разместить один или несколько заказов в Компанию на сумму 20 б.е. 
Подарок от Лидера: Золотая подвеска в стиле  «Мери Кей» 

№ ФИО 1 месяц 2 месяц 3 месяц осталось 

1. Бондаренко О. 6 б.е 2 б.е. - 12 б.е. 

2. Дубровская С. 2 б.е. 0 - 18 б.е. 

3. Смолякова И. 2 б.е. 0 - 18 б.е. 

4. Ковальчук Е. 6 б.е. - - 14 б.е. 

 

                                                  ККллуубб    ГГллааввнныыхх  ООррггааннииззааттоорроовв   

ККооннккууррсс::  ««ППррииввллееччееннииее»»::   
    УУссллооввииее::  ППррииввееддии  вв  ККооммппааннииюю  ннооввыыхх  ббииззннеесс  ппааррттннеерроовв   
  (старший консультант и его новичок должны быть активными не менее 2 б. е. у каждого)  

  

  

  

  

    

      

  

  

  

  

  

  

  

  

                          

  

                    Подарок  октября: Поздравляем 

За каждого  новичка   Мириленко Ирину!!! 

Минеральные тени подарок 

На выбор Сухие духи «Беллара» 

ккооннккууррсс   ддлляя   ННооввииччккоовв  
««ККооррооллеевваа    

первого заказа»: 
Условия: Объем продаж в  

1-й месяц 

работы 6 б.е. и более 
 

Подарок: футляр  

Органайзер  



 

ННаашш  ууссппеехх  ссооззддааввааллии  

ТТООПП--55    
ппоо  ллииччнныымм  ппррооддаажжаамм  

1 Желудкова Юлия 6,00 

2. Гармаш Оксана 5,50 

3. Туинова Светлана   5,25 

4. Красняк Надежда 4,80 

5. Никулина Наталья 4,05 

ЛЛууччшшииее  ННооввииччккии    
(первые 3 месяца работы) 

1 Никулина Наталья 4,05 

2. Русина Марина 2,00 

 

У тебя есть мечта? Ты бы 
смогла сейчас встать с 

места, оставить интернет, 
работу и рвануть на встре-
чу мечте? Изменить свою 

жизнь до неузнаваемости? 
Заменить серые скучные 

будни на море ярких впечат-
лений и эмоций? Конечно не 

смогла. Наверняка в голове у 
тебя уже всплыло миллион 

вопросов: А вдруг что про-
изойдет? А вдруг не полу-

чится? А на что я буду 
жить? и т.д. Страх постичь 
неизведанное - вот что за-
ставляет многих людей си-

деть на месте.  

Но именно тот, кто дотро-
нулся до своей мечты воис-

тину счастлив. 

 

      ППаарраадд  ККооррооллеевв    

    ККооннккууррсс::  ««ККооррооллеевваа  ППррооддаажж»»::  
 Условие: самый большой объем продаж  по  итогам месяца 
 Подарок: брошь  «Корона» + подарок с полочки  Лидера  

  
11  ––  яя  ффррееййллииннаа  

ККооррооллеевваа    
ППррооддаажж  

  
22  ––  яя  
ффррееййллииннаа      

  
  

  

  ГГааррммаашш  ООккссааннаа    ЖЖееллууддккоовваа    ЮЮллиияя  ТТууиинноовваа  
ССввееттллааннаа  

                  

  
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
озитивными фразами: «Вот это да!», «Здорово!», «Ух ты!», «Ну надо же!» 
 
Однако, стоит упомянуть и о том, что фразу «ничего себе» употреблять можно. 
 Если Вы узнали не очень приятную новость или очень неприятную новость, то  
можно смело восклицать «Ничего себе!». Как раз фразы «Надо же!» и  
«Вот это  да!» в таких ситуациях будут действовать прямо противоположно.  
Учитесь употреблять выражения правильно! 
 
Очень похоже работает и произнесение фразу «Не за что!", в ответ на  
благодарность: «Спасибо! (Спаси Бог!). А ведь многие часто отвечают на это 
 «Не за что!», т.е. не за что нас спасать? Понаблюдайте за собой и  
обязательно отвечайте на благодарность: «Пожалуйста!» или  

«И вам всего хорошего!» 
 

Помните: мы живем так, как мыслим и говорим!  
  

- 



ПРИТЧА  
На задворках Вселенной находится один магазинчик. Вывески на магазине 

нет уже давно, еѐ когда-то унесло космическим ураганом, а новую хозяин не 
стал прибивать, потому, что каждый местный житель и так знал, что магазин 

продаѐт желания.  
Ассортимент магазина был огромен: здесь можно было купить практически 
всѐ. Огромные яхты, квартиры, замужество, пост вице-президента корпора-

ции, деньги, детей, любимую работу, большую грудь, победу в конкурсе, 
большие машины, футбольные клубы, власть, успех, колечки с бриллиантами 
и многое-многое другое. Не продавались только жизнь и смерть (этим зани-

мался головной офис, который находился в другой Галактике).  
Каждый пришедший в магазин (а есть ведь и такие желающие, которые ни 

разу не зашли в магазин, а остались сидеть на своей попе и желать) в первую 
очередь узнавал цену своего желания. Цены были разные. Например, люби-
мая работа стоила отказа от стабильности и предсказуемости, готовности са-
мостоятельно планировать и структурировать свою жизнь, веры в собствен-
ные силы и разрешения себе работать там, где нравится, а не там где надо. 
Власть стоила чуть больше: надо было отказаться от некоторых своих убеж-
дений, уметь всему находить рациональное объяснение, уметь отказывать 

другим, знать себе цену (и она должна быть достаточно высокой), разрешать 
себе говорить «Я», заявлять о себе, несмотря на одобрение или неодобрение 

окружающих.  
Некоторые цены казались странными: замужество можно было получить 

практически даром, а вот счастливая жизнь стоила дорого: персональная от-
ветственность за собственное счастье, умение получать удовольствие от жиз-

ни, знание своих желаний, отказ от стремления соответствовать окружаю-
щим, небольшое чувство вины, умение ценить, то, что есть, разрешение себе 
быть счастливой, осознание собственной ценности и значимости, отказ от бо-

нусов «жертвы», риск потерять некоторых друзей и знакомых.  
Не каждый пришедший в магазин был готов сразу купить желание. Некото-
рые, увидев цену, сразу разворачивались и уходили. Другие долго стояли в 
задумчивости, пересчитывая наличность, и размышляя где бы достать ещѐ 
средств. Кто-то начинал жаловаться на слишком высокие цены и просил у 

хозяина скидку или спрашивал когда будет распродажа. А были и такие, ко-
торые доставали из кармана свои сбережения и получали заветное желание, 

завѐрнутое в красивую, шуршащую бумагу. На счастливчиков завистливо 
смотрели другие покупатели, перешептываясь между собой о том, что, навер-

ное, хозяин магазина их знакомый и желание досталось им просто так, без 
всякого труда.  

Хозяину магазина часто предлагали снизить цены, чтобы увеличить количест-
во покупателей. Но он всегда отказывался, говоря, что от этого будет стра-
дать качество желаний. Когда у хозяина спрашивали, не боится ли он разо-
риться, то он качал головой и отвечал, что во все времена будут находиться 
смельчаки, которые готовы рисковать и менять свою жизнь, отказываться от 
привычной и предсказуемой жизни, способные поверить в себя и в свои же-
лания, имеющие силы и средства для того, чтобы оплатить исполнение своих 

желаний. 

.  
 

 

 

 
 
 
 
 
 
 
 

СС  ДДннеемм  ВВааррееннььяя  
ААффооннииччеевваа  ЛЛююссяя  0055//0044  
ФФееддоорроовваа  ЛЛааррииссаа  1155//0044  

ЦЦыыггаанноокк  ТТааттььяяннаа  1155//0044  
ППоолляяккоовваа  ТТааттььяяннаа  2200//0044  
ММааггддыычч  ССввееттллааннаа  2222//0044  
ККррююччккоовваа  ННаассттяя  2277//0044  

ЛЛииттввиинноовваа  ННааттааллььяя  2299//0044  
  

  
  

  
  

  
 

  
 

  



 



 



Полезное из сети: 

ЧТО ТАКОЕ КВАДРАТ ДЕКАРТА? 

Это простая техника принятия решений. Ее суть заключается в том, что 

нужно рассмотреть проблему/ ситуацию, ответив на такие 4 вопроса: 

1. Что будет, если это произойдет? (Что я получу, плюсы от этого). 

2. Что будет, если это не произойдет? (Все останется так, как было, плюсы 

от неполучения желаемого). 

3. Чего НЕ будет, если это произойдет? (Минусы от получения желаемого). 

4. Чего НЕ будет, если это НЕ произойдет? (Минусы от неполучения желае-

мого). С этим вопросом будьте внимательны, потому что мозг захочет про-

игнорировать двойное отрицание. И ответы могут быть похожи на ответы 

первого вопроса. Не допускайте этого. 

ПОЧЕМУ эта техника работает? «Квадрат Декарта» помогает прояснить 

последствия каждого решения. Дело в том, что в ситуации, требующей ре-

шения, мы часто зацикливаемся на одной позиции: что будет, если это про-

изойдет? С помощью же «квадрата Декарта» мы рассматриваем одну и ту 

же ситуацию с 4 разных сторон. 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Бьюти-словарь 

 
• Саше – мини-вариант упаков-
ки косметики. Часто в виде 
саше можно купить пробник 
или маску для лица.  

• Керлер – щипчики для завивки 
ресниц. 

• Хайлайтер – средство в виде 
крема или пудры, придающее 
коже естественное сияние, за 
счет специальных светоот-
ражающих частичек. Его нано-
сят на скулы, под бровь или в 
ямочку над верхней губой. 

• Кабуки – кисть для хайлай-
тера, пудры, румян. У нее 
плотный ворс и короткая руч-
ка. Основной инструмент в 
арсенале стилистов.  

• Патч – маска для кожи век, 
пропитанная увлажняющими 
и укрепляющими составами. 
Выпускается в виде полумеся-
ца, поэтому очень удобна для 
применения. 

• Ремувер – средство для сня-
тия лака или удаления макия-
жа с кожи. 

• Минимайзер – гель или сыво-
ротка, сужающая поры, часто 
используется как основа под 
макияж. 

• Кайал – специальный мягкий 
карандаш, который часто ис-
пользуют для подводки нижне-
го века.  

• Стейн – суперстойкая жид-
кая или гелевая помада. Дер-
жится весь день, но может 
подсушивать кожу. 

• Плампер – блеск для губ, со-
держащий экстракты менто-
ла, красного перца или имбиря. 
За их счет губы приобретают 
объем, выглядят более пухлы-
ми и соблазнительными. 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


