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                                                          ДДооррооггииее  ммооии  ККооррооллееввыы!!  

                                                                              1155  нноояяббрряя  ккооммппаанниияя  ««ММээррии  ККээйй  ((УУккррааииннаа))»»                                                      
                                                                                ооттммееччааеетт  ссввоойй  шшеессттннааддццааттыыйй  ддеенньь  рроожжддеенниияя!!    

                                                                              ЯЯ      ппооззддррааввлляяюю  вваасс  сс  ээттиимм  ппррааззддннииккоомм!!        
                                                                                      ББллааггооддаарряя  вваамм  ббииззннеесс  ««ММээррии  ККээйй»»  ттаакк  ууссппеешшнноо              
                                                                                              ррааззввииввааееттссяя  вв  УУккррааииннее!!  ЖЖееллааюю  ппррооццввееттаанниияя    

                                                                                ии  ууссппееххоовв  вв  ввооппллоощщееннииии  ввееллииккоойй    
                                                                            ММииссссииии        ККооммппааннииии    

                                                                    ««УУллууччшшааттьь  ии  ооббооггаащщааттьь  жжииззнньь    жжееннщщиинн»»!!    
                                                                          ДДееллииттеессьь  сс  жжееннщщииннааммии              

                                                                                      ввооззммоожжннооссттяяммии,,  ккооттооррыыее  ппррееддооссттааввлляяеетт  ннаашшаа          
                                                                                          ККооммппаанниияя!!  

ДДееллааййттее  сс  ууддооввооллььссттввииеемм  ттоо,,  
  ччттоо  ввыы  ммоожжееттее  ддееллааттьь    
ббеессппллааттнноо,,    
ии  ттооггддаа  вваамм  ооббяяззааттееллььнноо    
ззааппллааттяятт..  
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                ноябрь 2013 года 

(итоги октября) 

Эта газета издается в знак   

Благодарности и уважения к Вам! 

                   

http://www.yspeshnie.blogspot.com/


ДДооррооггииее,,  ККооррооллееввыы!!  
          
Посмотрели с мужем фильм "Легенда №17". Не хочу писать баналь-

но, что он мне понравился - напишу, что я вынесла из него. Сразу 
скажу, что смотрю фильмы и читаю книги, только те, которые разви-
вают и делают меня ещѐ сильнее! Кто ещѐ не смотрел фильм, ду-
маю захочет посмотреть после моей рецензии, а кто посмотрел, 

возможно более глубоко оценит его смысл.  
 

Вывод 1. Тренер (Лидер). 
Сильный лидер- жѐсткий и требовательный! Прежде всего к себе! Делающий своѐ дело с 
полной отдачей и желанием добиться не просто результата, а ЛУЧШЕГО результата! Ви-
дящий в людях огромный потенциал, но не тратящий своѐ время на посредственностей! 

Создающей из группы людей сильную сплочѐнную команду, не соглашающейся ни на что, 
кроме самого лучшего, Ведущего свою команду к вершинам, даже ценой своей собствен-
ной репутации, плывя против течения, невзирая на ограничения и мнения других! ( Посту-
пок с игрой при Брежневе вызвал во мне чувство глубочайшего уважение к этому челове-
ку, ведь это реальный факт из жизни Тарасова!). Честь, достоинство, уважение! Всегда 

жить в соответствии с собственными принципами и никогда не пресмыкаться и прогибать-
ся под "нужных" людей!  

 
Вывод 2. Личность. Чемпион. 

Что делает из обычного человека чемпиона?  
Прежде всего огромное желание им быть!  

Браться и делать то, что для многих кажется ниже их 
уровня достоинства!  

Вывести свою команду, пусть которая для тебя кажется не 
твоего уровня на более высокие результаты!  

Ради своей цели каждый день тренироваться и действо-
вать!  

Не жалеть себя, не уходить в депрессию, даже тогда, ко-
гда кажется, что цель всей твоей жизни уже никогда не бу-
дет достигнута и весь мир рушиться! Взять себя в руки, и 

просто ДЕЛАТЬ, ДЕЛАТЬ и ДЕЛАТЬ!  
Сфокусированность на цели! Не размениваться по-

мелочам! 
Верность и преданность своему тренеру, даже когда все 

вокруг против него и кажется, что уйти легче и перспектив-
нее, чем остаться! Благодарность и Благородство! 

 
Вывод 3. Команда. 

Сильный лидер - сильная команда.  
Ради победы команды забывать о собственных интересах, боли, страхе - отдавать себя 
целиком и полностью! И вознаграждение будет несравнимо больше, чем личная победа 
одного человека! Гордость за команду! Желание доказать всем, что вместе мы сила и 

способны на гораздо большее, чем по - одиночке!  
 

Желаю верить в себя и быть сильным тренером по отношению к себе и другим! 
 

                                                                                               

                                                                          СС  ВВеерроойй  вв  ТТввоойй    УУссппеехх,,      ттввоойй    ЛЛииддеерр        ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  



ККллуубб      ННооввииччккоовв   
(действует постоянно) 

                                         ДДооббрроо  ппоожжааллооввааттьь  вв  ссввоойй  ббииззннеесс  ««ММееррии  ККээйй»»::  

                                Никулина Н. (г.о. Леонтьева О.)   и  Русина М. (г.о. Желудкова Ю.) 
                 

                                Ты стала Консультантом-новичком. С чего начать свой бизнес?  

  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв::  ППррооггррааммммаа    ««ТТввоойй  ммииннии  ссккллаадд»»   
 См. условия  конкурсной брошюре. 

Подарок: продукция по специальной цене, 

Калькулятор в стиле МК + значок  

Консультанта 

    

ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ССууппеерр  --  ннооввииччоокк»»::    
Конкурсный период: первые три  месяца работы в Компании.  

Условия: разместить один или несколько заказов в Компанию на сумму 20 б.е. 
Подарок от Лидера: Золотая подвеска в стиле  «Мери Кей» 

№ ФИО 1 месяц 2 месяц 3 месяц осталось 

1. Бондаренко О. 6 б.е 2 б.е. - 12 б.е. 

2. Дубровская С. 2 б.е. 0 - 18 б.е. 

3. Смолякова И. 2 б.е. 0 - 18 б.е. 

4. Ковальчук Е. 6 б.е. - - 14 б.е. 

 

                                                  ККллуубб    ГГллааввнныыхх  ООррггааннииззааттоорроовв   

ККооннккууррсс::  ««ППррииввллееччееннииее»»::    
    УУссллооввииее::  ППррииввееддии  вв  ККооммппааннииюю  ннооввыыхх  ббииззннеесс  ппааррттннеерроовв   
  (старший консультант и его новичок должны быть активными не менее 2 б. е. у каждого)  

  

  

  

  

    

      

  

  

  

  

  

  

  

  

                          

  

                    Подарок  октября: Поздравляем 

За каждого  новичка   Мириленко Ирину!!! 

Минеральные тени подарок 

На выбор Сухие духи «Беллара» 

ккооннккууррсс   ддлляя   ННооввииччккоовв  
««ККооррооллеевваа    

первого заказа»: 
Условия: Объем продаж в  

1-й месяц 

работы 6 б.е. и более 
 

Подарок: футляр  

Органайзер  



 

ННаашш  ууссппеехх  ссооззддааввааллии  

ТТООПП--55    
ппоо  ллииччнныымм  ппррооддаажжаамм  

1 Желудкова Юлия 6,00 

2. Гармаш Оксана 5,50 

3. Туинова Светлана   5,25 

4. Красняк Надежда 4,80 

5. Никулина Наталья 4,05 

ЛЛууччшшииее  ННооввииччккии    
(первые 3 месяца работы) 

1 Никулина Наталья 4,05 

2. Русина Марина 2,00 

 

У тебя есть мечта? Ты бы 
смогла сейчас встать с 

места, оставить интернет, 
работу и рвануть на встре-
чу мечте? Изменить свою 

жизнь до неузнаваемости? 
Заменить серые скучные 

будни на море ярких впечат-
лений и эмоций? Конечно не 

смогла. Наверняка в голове у 
тебя уже всплыло миллион 

вопросов: А вдруг что про-
изойдет? А вдруг не полу-

чится? А на что я буду 
жить? и т.д. Страх постичь 
неизведанное - вот что за-
ставляет многих людей си-

деть на месте.  

Но именно тот, кто дотро-
нулся до своей мечты воис-

тину счастлив. 

 

      ППаарраадд  ККооррооллеевв    

    ККооннккууррсс::  ««ККооррооллеевваа  ППррооддаажж»»::  
 Условие: самый большой объем продаж  по  итогам месяца 
 Подарок: брошь  «Корона» + подарок с полочки  Лидера  

  
11  ––  яя  ффррееййллииннаа  

ККооррооллеевваа    
ППррооддаажж  

  
22  ––  яя  ффррееййллииннаа      

    
  

  ГГааррммаашш  ООккссааннаа    ЖЖееллууддккоовваа    ЮЮллиияя  ТТууиинноовваа  ССввееттллааннаа  

                  

  
 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
озитивными фразами: «Вот это да!», «Здорово!», «Ух ты!», «Ну надо же!» 
 
Однако, стоит упомянуть и о том, что фразу «ничего себе» употреблять можно. 
 Если Вы узнали не очень приятную новость или очень неприятную новость, то  
можно смело восклицать «Ничего себе!». Как раз фразы «Надо же!» и  
«Вот это  да!» в таких ситуациях будут действовать прямо противоположно.  
Учитесь употреблять выражения правильно! 
 
Очень похоже работает и произнесение фразу «Не за что!", в ответ на  
благодарность: «Спасибо! (Спаси Бог!). А ведь многие часто отвечают на это 
 «Не за что!», т.е. не за что нас спасать? Понаблюдайте за собой и  
обязательно отвечайте на благодарность: «Пожалуйста!» или  

«И вам всего хорошего!» 
 

Помните: мы живем так, как мыслим и говорим!  
  



ККввааррттааллььнныыйй  ббооннуусс  ППооссттоояяннссттвваа  

      Серебряный круг 
Общий объем продаж   

7 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц 

(ноябрь, декабрь, январь): 

              Золотой  круг 
Общий объем продаж   

17 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

(ноябрь, декабрь, январь): 

Платиновый  круг 
Общий объем продаж   

24 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

(ноябрь, декабрь, январь):  

 

Большая стеганная дорожная 

косметичка (размер: 25,4х14х10,2 см); 

 

 

Вечерняя сумочка c логотипом 

Mary Kay® (размер: 21,2х4х14,5 см). 

       
 

Претенденты на получение Квартального Бонуса: 

Желудкова Ю. Бурлака Н. Леонтьева О. Красняк Н. Андриади А. Вишнякова А. Силаева А.  

Никулина Н. Русина М. Гармаш О. Михайлова М. Мириленко И. Туинова С. Зайцева Е.  Буханец В. 

Крючкова А.   

Сологуб С. 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Специальное предложение "Золотой Бестселлер" 

В продаже с 1 по 31 ноября. 

В ноябре у вас есть возможность приобрести уникальный  

Набор из трех Золотых бестселлеров этого года по специальной 

 стоимости – со скидкой 50 %! 

Цена  480.00 грн.   Количество ограничено! 

- 

 

 

 

 

 

 

 



                                      ПРИТЧА  

Сначала Бог казался мне наблюдателем, моим судь-

ей, который следит за всем, что я делаю не так. И 

таким образом, когда я умру, Бог будет знать, куда 

меня отправить — в рай или в ад. Он всегда был где-

то там, как Президент. Я узнавал Его изображение, 

когда видел, но на самом деле я Его не знал. 

Потом, когда я лучше узнал свои силы, жизнь стала казаться мне ездой на велоси-

педе, и на этом велосипеде-тандеме, как я заметил, Бог сидел на заднем сиденье и 

помогал мне крутить педали. 

Не знаю, когда Он предложил мне поменяться местами, но с тех пор все измени-

лось... жить с осознанием своей высшей силы — это прибавляет жизни остроты. 

Когда контроль был в моих руках, я знал дорогу. Это было довольно скучно, но 

предсказуемо. Я всегда находил самый короткий путь между двумя точками. 

Но когда руководство взял на себя Он, которому известны восхитительные обход-

ные пути — вверх по горам, через скалистые ущелья и на головокружительной ско-

рости, мне оставалось только держаться! И хотя все это выглядело сущим безуми-

ем, Он не уставал повторять: «Крути педали, крути педали!» 

Я заволновался, забеспокоился и спросил: «Куда Ты меня везешь?» Он только рас-

смеялся и ничего не ответил, и я начал учиться доверять. Вскоре я забыл о своей 

скучной жизни, и у меня начались приключения, и когда я говорил: «Мне страшно», 

Он оборачивался ко мне и касался моей руки. 

Он привез меня к людям, одаренным талантами, в которых я нуждался, — таланта-

ми лечить, принимать, радоваться. Они дали мне в дорогу свои таланты. В нашу 

дорогу, так правильнее, мою с Богом. 

И когда мы снова тронулись в путь, Он сказал: «Отдай эти дары, это дополнитель-

ный вес, слишком тяжело». Так я и сделал, отдал их встреченным мной людям и 

обнаружил, что, отдавая, получил я, а наш груз остался по-прежнему легким. 

Сначала я Ему не доверял, когда сам контролировал свою жизнь. Я думал, что Он ее 

погубит. Но Он знал секреты езды на велосипеде, знал, как обойти острые углы, 

перепрыгнуть через камни, взлететь, чтобы перебраться через опасные участки. 

И я учусь молчать и крутить педали в самых диковинных местах, и я начинаю на-

слаждаться видом и прохладным ветерком, овевающим мое лицо, имея такого вос-

хитительного постоянного товарища, мои высшие силы. 

И когда я точно уверен, что больше не могу двигаться, 

Он лишь улыбается и говорит: «Крути педали...» 

*** 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

СС  ДДннеемм  ВВааррееннььяя  
ЗЗааййццеевваа  ЕЕввггеенниияя  0077//1111  
ССуушшккоо  ННааттааллььяя  0088//1111  

ТТааттаарриинноовваа  ЕЕккааттееррииннаа  1122//1111  
ББааррттыышш  ТТааттььяяннаа  2200//1111  

ППрриибб  ООллььггаа  2200//1111  
ААссееннееннккоо  ООллььггаа  2266//1111  

ФФооммооччккииннаа  ННааттааллььяя  2266//1111  
  

  
  

  
ВВннииммааннииее!!  

  ««ШШккооллаа  ККрраассооттыы»»  
Приглашаем Консультантов всех 

статусов и гостей посетить нашу 

Школу Красоты. 

Школа Красоты – это цикл занятий, 
состоящий из 4-х встреч, на которых 
Вы шаг за шагом научитесь делать 

себе макияж – естественный, класси-
ческий, вечерний, узнаете, какие от-
тенки из декоративной косметики 

Вам подходят. 
Стоимость обучения  составляет  

300 грн. 
Пригласите вместе с собой 2-х подруг 

и получите скидку 100 грн! 

Предварительная  запись. 
Курирует проект Желудкова Юлия 

т.  (098) 24-65-271  
 

  



ВЫБРОСЬ ВСЁ, ЧТО НЕ РАБОТАЕТ!!! 

 
Выбрось все, что не работает. Прямо сейчас. Вот возьми и неси в мусор. 
Например туфли, в которых ты спотыкаешься, неудобно в них — в топку! 

Наушники, в которых одно ухо барахлит, а так еще ничего — туда же. Вместе с умершими колонками. 

Тарелку от старого сервиза, в которую даже печенье не положишь — такая она дурацкая. Выставь у 
подъезда, вдруг кому-то счастье. Листик с диетой на дверце холодильника (не смешно!!!) 

 
Ежевечерние разговоры по телефону, когда она тебе: «Ну ты представляешь, какой ужас!» — а ты: 
«Угу! Конечно!» — а сама в это время переминаешься с ноги на ногу, потому что несмотренный Хаус 

и ты некупанная в ароматной ванной после тяжелого дня. А у нее каждый день ужас — зачем оно тебе? 
 
Слова утром: «Еще пять минут!» — таймеру на мобильном пофиг. Или вставай вовремя, или ставь 

время для себя, а не «по совести». Не работает!!! 
Манеру тереть глаза, когда они накрашены (или не крась, или не три! Глазам же больно!) 

Переживания по поводу того, все ли ты за сегодня успела сделать идеально (nobody is perfect — на холо-
дильник вместо диеты!) 
 

Сожаления о прошлых поступках, отношениях, о выборе, сделанном когда-то… Сожаления — к черту! Все 
правильно. Что бы там ни было, это было единственно верное решение для тебя тогдашней, в той конкрет-
ной ситуации. Никакого раскаяния, только опыт и благодарность. 

 
Раздумья о том, «а что, если бы…» — или делай, или не думай. Попробуй — понравится — иди дальше. Тан-
цы, английский язык, познакомиться с кем-то, новую работу, изменить стрижку, сходить в кинотеатр и пр. 

Прямо завтра — хотя бы что-то одно, а? Вместо раздумий, которые отменить. 
 
Привычку всегда по несколько раз извиняться. Достаточно одного искреннего «прости», если есть причина. 

Все остальное — лишнее, балласт. 
 
Кофты, платья, джинсы и прочую ерунду, которая тебе не идет, не нравится, старит, полнит и т. п. Никаких 

дач!; В утиль!; Ты себя не на помойке нашла, ходи всегда красивой! 
 

«Чемоданные отношения» — когда нести тяжело, а бросить жалко. Руки еще не отваливаются? Решись на-
конец-то, и перейди на элегантные кейсы с такими колесиками, которые сами собой едут ко всеобщему удо-
вольствию. Красиво, легко, комфортно, надежно. Метафора понятна? 

 
Остатки косметики, ненужные лекарства, баночки-скляночки — долой. Ты заслуживаешь только лучшего, 
свежего, классного. И самое главное — здоровья и красоты. 

 
Обещания «как-нибудь пересечься», написать, сделать, занести, купить, и т. п. — если оно висит дольше 
недели (ну двух, ладно!) и никто не умер, видимо, не надо. Лишнее. Вычеркиваем. 

 
Слова «я не умею» или «я в этом не разбираюсь» — не работают. Разбирайся, учись, умей, или плати тому, 
кто умеет. Ты же не комплексы в себе выращиваешь, а стараешься себе облегчить жизнь, правда? 

 
Воспоминания, от которых слезы на глазах и руки трясутся. Если есть, выбрось. Вернутся — еще раз 
«delete». Нечего тебе жизнь отравлять! Было да сплыло! 

Манеру всегда уступать, «быть хорошей девочкой», тихо помалкивать, даже когда тебе что-то очень сильно 
надо, но «что люди подумают» — рви с корнем. Говори, проси, комментируй, высказывайся, вежливо и так-
тично, но по-своему и о своем. Хорошие девочки попадают на небеса, а плохие — куда захотят. 

 
Страх состариться, боязнь нового, сомнения в своей красоте и привлекательности, неверие в свое счастье — 

в плотный пакет, сжечь и пепел по ветру. Не работает: не помогает, а только мешает жить по-человечески. 
 
Поломанные дверцы и ручки — вместе с кухней, плитой, чайником и пр. Чинить дороже. Выброси — скорее 

купишь новое, такое, как нравится. 
Дочитаешь, и иди гулять на улицу. Там хорошо, там свежий ветер, солнце. Пройдись, подыши, посмотри, 
понюхай. Это живое. Это работает. 

"Жизнь — это любовь, наслаждайся ею. Жизнь это вызов — прими его. Жизнь это мечта — реализуй еѐ. 
Жизнь это игра — играй в неѐ..." 



 



 



Прозрачная рассыпчатая  

пудра Mary Kay®, 11 г 

Цена 150.00 грн. 

Уникальные светорассеивающие свойства Пудры 

обеспечивают эффект «мягкого фокуса», что делает 

морщинки незаметными и придает коже бархатистый 

сияющий вид. 

Формула Пудры позволяет использовать минимум 

средства для достижения великолепного эффекта, а 

специальный дизайн – экономно расходовать Пудру. 

 Подходит для всех оттенков кожи. Не нужно 

больше подбирать оттенок!  

 Одна универсальная Пудра – все, что вам необхо-

димо, чтобы ваша кожа выглядела идеально – будь она бледной или темной. 

 Контролирует блеск. Устраняет нежелательный блеск и помогает сохранять свежесть макияжа 

в течение всего дня. С ней ваша кожа всегда атласно-нежная, как у ребенка. 

 Выравнивает тон. Невидимое присутствие Пудры создает идеально ровный тон на вашем лице. 

 Пудра скрывает мелкие морщинки и недостатки, визуально сужает поры и разглаживает кожу. 

 Обеспечивает сияние. Легкая и невесомая, Пудра подарит лицу нежность и здоровое сияние. С 

ней ваша кожа будто светится изнутри! 

Немного волшебства 

Хотя прозрачная Пудра имеет ярко-белый цвет, она совершенно незаметна на коже и не придает ей 

никакого оттенка. 

Пудра обеспечивает равномерное покрытие, призванное подчеркнуть вашу естественную красоту и 

улучшить цвет лица. 

Этапы макияжа с Прозрачной рассыпчатой пудрой Mary Kay 

1. Основа под макияж TimeWise 

2. Прозрачная рассыпчатая пудра Mary Kay 

3. Декоративная косметика. 

Способ нанесения 

Опустите кисть в Пудру, стряхните изли-

шек. Нанесите Пудру легкими протяжными 

движениями на Основу под макияж 

TimeWise или просто на увлажненную чис-

тую кожу. 

Двигайтесь сверху вниз, начиная со лба и 

спускаясь к подбородку. 

С чем предложить 

• Основа под макияж TimeWise®. 

• Корректирующее средство Mary Kay®. 

• Маскирующее средство «Идеальный ма-

кияж». 
• Коллекция кистей Mary Kay 

Вашим клиенткам понравится, что Прозрачная рассыпчатая пудра Mary Kay®: 

• Делает тон кожи идеально ровным. 

• Обеспечивает невидимый контроль жирного блеска. 

• Подходит для всех типов кожи, даже для чувствительной. 

• Придает коже легкое сияние. 

• Стойкая формула Пудры гарантирует безупречный макияж на целый день. 

• Можно наносить на Основу под макияж TimeWise® или просто на увлажненную чистую кожу. 

• Протестирована дерматологами. 

• Обезжирена, некомедогенна, не содержит ароматизаторов. 



Макияж "Омбре" (Ombre lips) 
Термин "омбре" (деграде, градиент) означает плавный переход от одного 

цвета к другому, от темного к светлому. Уже давно его взяли на вооружение 

и используют многие дизайнеры в своих коллекциях. И применение данно-

го эффекта не ограничивается только предметами одежды — он часто при-

сутствует и в окрашивании волос (бронд), и в аксессуарах, и в маникюре 

(градиентный маникюр). В послед-

ние годы появилась новая тен-

денция — эффект деграде в 

макияже губ. 

Есть несколько вариантов соз-

дания подобного макияжа:  

- вертикальный (когда цвет ме-

няется слева направо)  

- горизонтальный (когда цвет меняется снизу вверх) и от контура губы внутрь. 

Последовательность выполнения: 

1 шаг. Наносим контур в тон помаде, растушевывая его внутрен-

ний край.  

2 шаг. Наносим более темную помаду полностью на все губы. 

Лучше использовать матовую - градиент будет смотреться более 

четко и эффектно. Затем слегка снимите цвет с центра губ краеш-

ком салфетки или пальцем.  

3 шаг. Нанесите более светлый тон на центр губ. Вместо помады 

можно использовать белые тени для век.  

4 шаг. Кисточкой или пальцем растушуйте границу между разны-

ми тонами.  

5 шаг. Чтобы создать глянцевый эффект, сверху можно нанести 

блеск для губ. И еще: градиентный макияж, пожалуй, более чем 

любой другой нуждается в стойкости, поэтому, перед нанесением 

помады следует покрыть губы базой под макияж и зафиксировать 

пудрой.  

Начинать эксперименты стоит с цветов одной гаммы, отличающихся 

лишь по тону (от светлого к тѐмному) — так будет легче научиться сти-

рать границы между цветом, и можно даже использовать не два, а три-четыре цвета одной гаммы, чтобы переход по-

лучался плавным. Приноровившись и набив руку, можно переходить к цветам из разных гамм или делать переходы от 

светлого к тѐмному более контрастными. Ещѐ один важный момент. Градиентный макияж губ, пожалуй, больше чем 

любой другой нуждается в стойкости (особенно, если цвета контрастные), иначе будет смотреться неаккуратно, размы-

то и лишится привлекательного вида. Поэтому перед нанесением помады следует покрыть губы либо базой под маки-

яж, либо пудрой, либо тональным кремом, либо просто закрасить все губы контурным карандашом, идеально совпа-

дающим по цвету. Идеальный для себя вариант каждая девушка выберет сама.            (из новостей ЛБГ Дуки Евгении) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



 


