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ДДооррооггииее,,  ККооррооллееввыы!!  
 Хотела поделиться с Вами своими наработками, умозаключениями и 

размышлениями, которые пришли ко мне вместе с опытом работы в Мэ-

риКэй.  

Представьте себе, что в январе месяце к Вам пришла клиентка со 

средним уровнем дохода, но с высокими амбициями и требованиями к сво-

ему внешнему виду. Клиентке, например, зовут ее Марья Потаповна. Что 

первое и самое необходимое вы ей предложите? 

Естественно это Time Wise очищение предположим для комбинированной кожи. Итак, первая 

покупка Марьи Потаповны в январе месяце это очищение для лица Time Wise для комбинированной 

кожи – 150 грн. Но, как Вы скажете ей – этого недостаточно и в феврале месяце обязательно 

предложите для покупки увлажнение для лица Time Wise для комбинированной кожи – 200 грн.  

Марья Потаповна очень довольна и весь март вкушает все прелести использования Системы 

по уходу за лицом Time Wise. Но тут вдруг, как добрая фея, в апреле вы напоминаете вашей кли-

ентке, что очищение и увлажнение это только начало и чтобы выглядеть совершенно порази-

тельно предлагаете ей Дневное решение за 200грн. Почему только дневное и за 200? Вспоминаем – 

Марья Потаповна имеет средний уровень дохода, мужа. А также в счет дальнейших планов в мае 

она обязательно согласна приобрести Ночное решение тоже за 200грн, что она соответственно 

и делает. В июне приходит жаркая пора и наступает время ухаживать не только за лицом, а и за 

кожей вокруг глаз. Марья Потаповна приобретает крем для глаз Time Wise за 220грн. 

Идем дальше! Июль – система микродерма – 360 грн. 

Теперь вспоминаем, что в среднем система по уходу за лицом заканчивается через 4-8 месяцев. 

А следовательно у Марьи Потаповны заканчивается увлажнение для лица Time Wise для комбини-

рованной кожи, которое она приобретала в феврале. Итак, покупка повторяется в августе – 200 

грн. В сентябре предупреждаем Марью Потаповну о сезонном перепрограммировании и она при-

обретает тоник Time Wise – 180 грн. 

Далее у нее заканчивается и очищение для лица Time Wise для комбинированной кожи, которое 

она приобретает в октябре - 150 грн.  

Ноябрь – Дневное решение – 200грн. 

Декабрь – Ночное решение – 200грн. 

Теперь посчитаем. За весь год Марья Потаповна вложила в себя 2260грн. Делим на 12месяцев 

= по 188грн в месяц! Марья Потаповна от такого расклада просто балдеет. Достаточно прием-

лемая цена и видимый качественный результат! Всего за 188 грн в месяц! 

Близится Новый год и 10% от суммы покупок постоянной клиентки за год вы можете выде-

лить ей на новогодний подарок. Это 226грн. Предположим, что к этому времени у нее может за-

кончиться микродерма или тоник (по вашим возможностям). По цене консультанта микродерма 

стоит как раз кстати 225грн.с доставкой!!! Если берем подарочный набор, то + мини смывка и 

дополнительно гель под глаза + 2кремушка. Если на новогодний подарок можем выделить только 

тоник, то =180-40%=112 грн с доставкой! Тоже подойдет и к тому же Марья Потаповна сра-

жена наповал Вашей добротой и щедростью к новому году!!! 

Всего 188 грн в месяц для Марьи Потаповны, а для вас постоянный клиент и соответственно 

постоянный доход. И предположим, что Марья Потаповна в связи со своим годовым преображе-

нием выходит на высокий уровень дохода, что делает ее заказы вдвое большими и так далее. На 

самом деле поочередность и средства могут быть любыми, цена мало меняется. Главное для 

женщины – понять ЗАЧЕМ ей это нужно и как ЛЕГКО этого достичь!!! 

Также очень важным есть то, что данную схему корректно и разумно применять с постоян-

ными клиентами так как новые клиенты не всегда понимают о чем речь и с какой это стати им 

предлагают данную программу. Это уместно если она сама попросит на первой же встрече. 

Лояльных и разумных клиентов Вам в новом семинарском году.                                                                                                      
СС  ВВеерроойй  вв  ТТввоойй    УУссппеехх,,      ттввоойй    ЛЛииддеерр        ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  



ККллуубб      ННооввииччккоовв   
(действует постоянно) 

                      ДДооббрроо  ппоожжааллооввааттьь  вв  ссввоойй  ббииззннеесс  ««ММееррии  ККээйй»»::  
  
                 

Ты стала Консультантом-новичком. С чего начать свой бизнес? 

  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв::  ППррооггррааммммаа    ««ТТввоойй  ммииннии  ссккллаадд»»   
 См. условия  конкурсной брошюре. 

Подарок: продукция по специальной цене, 

Калькулятор в стиле МК + значок  

Консультанта 

    

ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ССууппеерр  --  ннооввииччоокк»»::    
Конкурсный период: первые три  месяца работы в Компании.  

Условия: разместить один или несколько заказов в Компанию на сумму 20 б.е. 
Подарок от Лидера: Золотая подвеска в стиле  «Мери Кей» 

№ ФИО 1 месяц 2 месяц 3 месяц осталось 

1. Бондаренко О. 6 б.е 2 б.е. 0 12 б.е. 

2. Дубровская С. 2 б.е. 0 0 18 б.е. 

3. Смолякова И. 2 б.е. 0 0 18 б.е. 

4. Ковальчук Е. 6 б.е. 2 б.е. - 12 б.е. 

 

                                                  ККллуубб    ГГллааввнныыхх  ООррггааннииззааттоорроовв   

ККооннккууррсс::  ««ППррииввллееччееннииее»»::   
    УУссллооввииее::  ППррииввееддии  вв  ККооммппааннииюю  ннооввыыхх  ббииззннеесс  ппааррттннеерроовв   
  (старший консультант и его новичок должны быть активными не менее 2 б. е. у каждого)  

  

  

  

  

    

      

  

  

  

  

  

  

  

  

                    Подарок  ноября: Поздравляем 

За каждого  новичка    

Минеральные тени  

На выбор  

ккооннккууррсс   ддлляя   ННооввииччккоовв  
««ККооррооллеевваа    

первого заказа»: 
Условия: Объем продаж в  

1-й месяц 

работы 6 б.е. и более 
 

Подарок: футляр  

Органайзер  

ККооннккууррсс  ««ККллууббннааяя  жжииззнньь»»  
Войди впервые в клуб: 
4% - подарок ободок из «Далласа»+книга ГО 

8 % - подарок ободок из «Далласа»+блокнот 

12 %-подарок ободок из «Далласа»+стильная ручка для 

успешной Леди 

  

 ККооннккууррсс::    

««ТТввоойй    ССТТААТТУУСС»»  
Условия: поднимись по Лестнице 

Карьеры на ступеньку  выше 

Подарок: Участие в розыгрыше 

лотереи 



                        ППаарраадд  ККооррооллеевв    

                                  ККооннккууррсс::  ««ККооррооллеевваа  ППррооддаажж»»::  
 Условие: самый большой объем продаж  по  итогам месяца 
 Подарок: брошь  «Корона» + подарок с полочки  Лидера  

  
11  ––  яя  ффррееййллииннаа  

ККооррооллеевваа    
ППррооддаажж  

  
22  ––  яя  ффррееййллииннаа      

    
  

  ЖЖееллууддккоовваа    ЮЮллиияя    УУссоовваа  ММааррггааррииттаа    ББууррллааккаа  ННеелляя  

                 

    

  
    

      

ЖЖееллууддккоовваа  ЮЮллиияя  ББууррллааккаа  ННеелляя  ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  

ККооннккууррсс  ««ЗЗооллооттооее    ППооссттоояяннссттввоо»»::  

Условия  подарок  ВВыыззоовв  ппрриинняяллии::  

объем продаж   

4  б.е. шесть месяцев 

подряд  

Золотая подвеска  

 в стиле 

 «Мери Кей»  

6-й месяц выполнила:    

Бурлака Неля  

3 -й месяц выполнила:    

Желудкова Юлия 

объем продаж   

6  б.е. шесть месяцев 

подряд  

Золотая подвеска 

Маленькая роза в сти-

ле   

«Мери Кэй»  

 

  

объем продаж   

8  б.е. шесть месяцев под-

ряд  

Золотое кольцо  

в стиле «Мери Кэй»  

  

объем продаж   

10  б.е. шесть месяцев 

подряд  

Золотая брошь 

в стиле «Мери Кэй»  

  

                                            

  

ННаашш  ууссппеехх  ссооззддааввааллии  

ТТООПП--1100  
ппоо  ллииччнныымм  ппррооддаажжаамм  
1 Усова Маргарита 5,80 

2. Желудкова Юлия 5,01 

3. Бурлака Неля 5,00 

4. Ольшанская Юля 3,70 

5. Ковальчук Катя 2,30 

 

Ключевой момент обретения своей 

мечты – поверить (знать), что она 

осуществима. После этого мечта 

трансформируется в цель (не-

сколько целей), для достижения 

которой требуется совершить ряд 

определенных действий. 
 

 

 



ККввааррттааллььнныыйй  ббооннуусс  ППооссттоояяннссттвваа  

Серебряный круг 
Общий объем продаж   

6 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц 

(октябрь, ноябрь, декабрь): 

              Золотой  круг 
Общий объем продаж   

15 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

(октябрь, ноябрь, декабрь):  

Платиновый  круг 
Общий объем продаж   

21 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

(октябрь, ноябрь, декабрь):  

    

Гармаш О. Андриади Л. Фоменко Е. Мериленко И. Вишнякова А. Бурлака Н. Желудкова Ю.  

Леонтьева О. Красняк Н. Ольшанская ю. Ковальчук Е. Литвинова Н. Греджева О. Усова М. 

 

 
 

  



 

ПРИТЧА 
На двери магазина висит объявление: «Если твое желание не исполняется, 

значит, оно еще не оплачено». 

 На задворках Вселенной находится один магазинчик. Вывески на магазине 

нет уже давно, ее когда-то унесло космическим ураганом, а новую хозяин не 

стал прибивать, потому, что каждый местный житель и так знал, что ма-

газин продает желания. 

 Ассортимент магазина был огромен: здесь можно было купить практи-

чески все. Огромные яхты, квартиры в Москве, замужество, пост вице-

президента корпорации, деньги, детей, любимую работу, большую грудь, по-

беду в конкурсе, большие машины, футбольные клубы, власть, успех, колечки с 

бриллиантами и многое-многое другое. Не продавались только жизнь и 

смерть (этим занимался головной офис, который находился в другой Галак-

тике). 

 Каждый пришедший в магазин (а есть ведь и такие желающие, которые 

ни разу не зашли в магазин, а остались сидеть на своей попе и желать) в пер-

вую очередь узнавал цену своего желания. Цены были разные. 

 Например, любимая работа стоила отказа от стабильности и предска-

зуемости, готовности самостоятельно планировать и структурировать 

свою жизнь, веры в собственные силы и разрешения себе работать там, где 

нравится, а не там где надо. 

 Власть стоила чуть больше: надо было отказаться от некоторых своих 

убеждений, уметь всему находить рациональное объяснение, уметь отказы-

вать другим, знать себе цену (и она должна быть достаточно высокой), раз-

решать себе говорить «Я», заявлять о себе, несмотря на одобрение или не-

одобрение окружающих. 

 Некоторые цены казались странными: замужество можно было полу-

чить практически даром, а вот счастливая жизнь стоила дорого: персональ-

ная ответственность за собственное счастье, умение получать удовольст-

вие от жизни, знание своих желаний, отказ от стремления соответствовать 

окружающим, небольшое чувство вины, умение ценить, то, что есть, разре-

шение себе быть счастливой, осознание собственной ценности и значимости, 

отказ от бонусов «жертвы», риск потерять некоторых друзей и знакомых. 

 Не каждый пришедший в магазин был готов сразу купить желание. Не-

которые, увидев цену, сразу разворачивались и уходили. Другие долго стояли в 

задумчивости, пересчитывая наличность, и размышляя где бы достать еще 

средств. Кто-то начинал жаловаться на слишком высокие цены и просил у 

хозяина скидку или спрашивал когда будет распродажа. А были и такие, ко-

торые доставали из кармана свои сбережения и получали заветное желание, 

завернутое в красивую, шуршащую бумагу. На счастливчиков завистливо 

смотрели другие покупатели, перешептываясь между собой о том, что, на-

верное, хозяин магазина их знакомый и желание досталось им просто так, без 

всякого труда. 

 Хозяину магазина часто предлагали снизить цены, чтобы увеличить ко-

личество покупателей. Но он всегда отказывался, говоря, что от этого будет 

страдать качество желаний. 

 Когда у хозяина спрашивали, не боится ли он разориться, то он ка-

чал головой и отвечал, что во все времена будут находиться смельчаки, 

которые готовы рисковать и менять свою жизнь, отказываться от 

привычной и предсказуемой жизни, способные поверить в себя и в свои 

желания, имеющие силы и средства для того, чтобы оплатить испол-

нение своих желаний. 

А когда ты последний раз заходил в магазин желаний? 

Сколько стоит твое желание? Есть ли у тебя средства для 

ее исполнения? Есть ли у тебя силы, чтобы получить необ-

ходимые средства? Готов ли ты к исполнению желаний? 

СС  ДДннеемм  ВВааррееннььяя  
ТТааттаанниинноовваа  ЮЮллиияя  44//1111  

ССуушшккоо  ННааттааллььяя  88//1111  
ВВььююнниикк  ЕЕккааттееррииннаа  1122//1111  
ББааррттыышш  ТТааттььяяннаа  2200//1111  

ППрриибб  ООллььггаа  2200//1111  
ППооллииввеецц  ТТааттььяяннаа  2211//1111  
ААррссееннееннккоо  ООллььггаа  2266//1111  

ФФооммооччккииннаа  ННааттааллььяя  2266//1111  

  
Цитаты Павла Дурова: 

1.Важнее не то, что Вы делаете, а то, 

чего Вы не делаете. 

2.Проблемы — это спрятанные ре-

шения. 

3.Тысячелетиями люди рождались 

великанами, и общество превращало 

их в карликов. Наше поколение — 

другое. Мы не откажемся от мечты 

из-за шума мнений окружающих. И 

мы не променяем творчество, поиск 

и дух свободы на уют сосисочно-

телевизионного мирка. 

4.С точки зрения биохимии, алкоголь 

и никотин — такие же наркотики, 

как кокаин и марихуана. Меня не 

прельщают рекламные бюджеты 

наркоторговцев,  

которые разрушают разум и подры-

вают здоровье россиян. 

5.Будущее среднего образования  

лежит в играх — компьютерных, 

спортивных, интеллектуальных. 

6.Лучшее решение из возможных — 

самое простое. И наоборот. 

7.Самое главное — уметь отличать 

самое главное от всего остального. 

8.Сообщения СМИ кажутся  

правдоподобными ровно до тех пор, 

пока не освещают что-то, с чем ты 

знаком из личного опыта. 

9.Коммуникация переоценена. Час 

одиночества продуктивнее недели 

разговоров. 

10.Наше внимание — наш самый 

ценный ресурс. 

  То, на что мы обращаем внимание, 

умножается в наших жизнях. 

 

  



22 ЕЖЕДНЕВНЫХ ДЕЛА, КОТОРЫЕ НА ПОРЯДОК 

УЛУЧШАЮТ НАШУ ЖИЗНЬ И СПОСОБСТВУЮТ ЛИЧ-

НОСТНОМУ РОСТУ 

 
1. Будьте наблюдательнее. Следите за всем, что происходит вокруг вас. Окружающая жизнь - от-

личный источник для нового опыта и новых идей 

 

2. Не упускайте ни одной идеи, что приходит вам в голову. Записывайте каждую - если даже не 

получится реализовать ее сразу, вы можете вернуться к ней потом 

 

3. Берите больше от окружающих вас людей. Вокруг вас - круговорот примеров, идей, слов, отно-

шений, ошибок, опыта. Замечайте всѐ и используйте в свою пользу 

 

4. Всегда носите с собой книгу или журнал. Таким образом вы используете в свою пользу любой 

промежуток времени, который раньше мог пропасть даром - время в дороге, очереди, в ожидании 

результатов 

 

5. Посвящайте чтению хотя бы 30 минут каждый день 

 

6. Размышляйте. Возьмите это за привычку. Это и «гимнастика для мозгов», и отличная возмож-

ность вносить ясность в свои действия 

 

7. Попробуйте каждый вечер анализировать прошедший день. Что вам удалось, что - нет? Как 

нужно было сделать так, чтобы все получилось идеально? 

 

8. Пейте больше «родниковой» воды 

 

9. Делайте больше - меньше «раздумий» 

 

10. Почаще читайте подборки цитат - это концентрированное собрание мудрости 

 

11. Выбирайте себе «полезный совет дня» и применяйте 

 

12. Ведите личную «бухгалтерию»: записывайте все доходы и расходы. Так в конце месяца не 

возникает вопроса: «И куда я умудрился потратить все деньги?» Вы сможете отследить бесполез-

ные покупки, «пожирающие» бюджет, и избежать их: можно ясно представить себе свою реаль-

ную покупательскую способность 

 

13. Сделайте что-нибудь впервые, или найдите новый способ для выполнения какого-то обыден-

ного дела - например, более удобный и короткий путь до работы. Это тренирует умственные спо-

собности 

 

14. Читайте интернет-материалы с пользой, делайте выводы, а не просто пробегайте глазами 

 

15. Чаще используйте таймер при выполнении какой-либо задачи 

 

16. Учитесь использовать руководства, алгоритмы и методики. Используйте известные, ищите 

новые. Например, освойте редактор горячих клавиш - Keyboard Shortcut Editor, с помощью кото-

рого можно создавать собственные и редактировать существующие горячие клавиши 

 

17. Намечайте цели, главные и второстепенные, сиюминутные и долгосрочные 

 

18. Просыпайтесь раньше каждый день 

 

19. Прослушивайте обучающие или мотивационные программы, если заняты тем, что не требует 

полной концентрации 

 

20. Будьте дружелюбными в течение дня - это вселяет оптимизм и поднимает настроение 

 

21. Читайте каждый день выбранную наугад статью Википедии, чтобы получать информацию о 

тех вещах, о которых не знали раньше 

 

22. Ищите в жизни что-то смешное или веселое. Только это помогает получать от нее настоящее 

удовольствие...  

 

 

 

Ода Botanical Effects 
 

В весенний месяц радости и света, 

 

Когда сдала права свои зима, 

 

Настало время красоты, цветов, победы, 

 

Botanical Effects тому вина. 

 

Зеленый цвет - цвет молодости, жизни 

 

Цвет оформления новинки Мэри Кей 

 

И цвет природы, формула которой 

 

В основе средств для кожи - все ОК! 

 

Морские водоросли успокоят кожу, 

 

Льняное семя молодость придаст 

 

Чай белый и экстракт гуавы 

 

Блестеть прекрасному лицу не даст. 

 

А аромат лишь натуральный, 

 

Добавок в ней парфюма нет. 

 

Велосити легко заменит и превзойдет 

 

Botanical Effects… 

 

Природной силой обладая, 

 

Любой тип кожи освежает 

 

И улучшает внешний вид, 

 

Лицо улыбкой ослепит: 

 

Чувствительную кожу успокоит, 

 

Сухую в меру увлажнит, 

 

Для комбинированной и жирной - 

 

Есть все! И кожа не блестит! 

 

Порядок нанесения прост и приятен: 

 

Сначала очищающее средство нанесем, 

 

Затем протонизируем лицо мы, 

 

При угреватости - сывортку возьмем. 

 

Затем слегка лишь увлажняем, 

 

При необходимости - питательный крем 

иль гель, 

 

И вокруг глаз мы кожу успокоим, 

 

О, ощущенья - как весенняя капель! 

 

А губы требуют немедля - 

 

Ухода только с Satin Lips! 

 

Вы чувствуете себя персоной Grata?! 

 

Конечно же, вы Леди VIP! 

 

И вот последний штрих к портрету - 

 

Декоративные средства нанесем… 

 

И мы пойдем навстречу ветру 

 

И песню Красоты свою Весне споем! 

 

 

 



 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


