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В ПРОДАЖЕ С 1 СЕНТЯБРЯ! 
Набор TimeWise Repair® Volu-Firm® 

 

(цена 1900.00 грн.) только в сентябре спец цена 1600 грн!!! 
 

Предлагаем вашим клиенткам ощутить все преимущества 
премиум- уровня Системы TimeWise Repair 

 

 
  

  

Выпуск № 50 

ННооввооссттии    ББГГ  №№  001155335511 

сентябрь 2012 года 

(итоги августа) 

Эта газета издается в знак   

Благодарности и уважения к Вам! 

                   

http://www.yspeshnie.blogspot.com/


ДДооррооггааяя,,  ККооррооллеевваа!!  
Компания «Мэри Кэй» дает нам массу уникальных возможностей, только почему-

то не все мы используем. Давайте разберемся, почему. Может, нам не нужны ши-

карные ювелирные украшения и бриллиантовые шмели? Или мы не нуждаемся в 

доходе в 50000 гривен в год, квартал, месяц? Наверное, если бы все это нам про-

сто подарили, мы бы не отказались! Но для того, чтобы это получить, нужны уси-

лия, а усилия – это энергия! Часто мы «зажигаемся» новой идеей, новой целью, но 

не доводим ее до конца. Почему? Не хватило энергии! Где ее взять? Энергия всегда есть, если мы понима-

ем – ЗАЧЕМ НАМ ЭТО? Главный вопрос, который нужно себе задать – вопрос «зачем?» Мне всегда легко 

было ответить на вопрос: «Зачем я пришла в «Мэри Кэй?» – не почему, а зачем. Я пришла за своим буду-

щим. За жизнью, которой живу сегодня. За общением с людьми, с которыми общаюсь сегодня. За возможно-

стями для своих детей, которые у них есть сегодня. За путешествиями, за бриллиантами и признанием, за 

хорошей кожей и шикарной внешностью, за Семинарами, Звездами, подарками! За всем, что мне было цен-

но! И я ни секундочки не сомневалась, что именно ЗДЕСЬ, в Компании «Мэри Кэй», я получу все это! Недав-

но прочла в одном из журналов: «Большинство молодых женщин мечтают о красной дорожке в Каннах. Но 

чаще всего ходят по обычному ковровому покрытию. Причем с пылесосом в руках». Я не готова провести 

свою жизнь с пылесосом и без красной дорожки. А вы?  

Прямо сейчас ответь себе на вопрос: «ЗАЧЕМ Я ПРИШЛА В «МЭРИ КЭЙ»?». Не нужно много, напишите 5 

главных пунктов. И если нет энергии действовать, доставай этот листок, перечитывай и решай – получишь 

ли ты все это в ближайшем будущем или не получишь никогда. Сразу появляется энергия действовать! Я в 

Компании более 5 лет, и возможности, которые мне постоянно предлагает Компания, коренным образом из-

менили мою жизнь, жизнь моих детей. Кому еще платят за то, что вы выглядите прекрасно? А кому за то, что 

вы развиваетесь, читаете книги, отдыхаете, проводите время с семьей? 

Наша Компания готова оплачивать наш образ жизни, наше нестандартное мышление, наше желание расти и развивать-

ся. Конечно, мы стоим столько, сколько мы стоим. Если мы не готовы меняться, если мы не желаем тратить время и 

деньги на уход за собой, на личностный рост, то наша стоимость, к сожалению, только снижается. Следующее, что 

нужно сделать обязательно – записать свою цель. 

Предлагаю поддержать Компанию, которая предложила в этом году каждому Консультанту  получить доход 

более 50000 гр. Слоган этого года «Празднуй 50 лет, зарабатывай 50000!» Главное выбрать: вы хотите получить такой 

доход за год? Или за квартал? Или за месяц? 

Далее делаем расчет. Отвечаем на вопросы ЧТО или СКОЛЬКО? 

Планирование – это совсем не сложно. Дружите или не дружите вы с цифрами, не имеет значения. Число 

разделить на 12 месяцев сможет даже первоклассник. Главное, следовать плану.  

Исходя из своего опыта, часто наблюдаю, как нарушаются планы. Например, бриллиантовый шмель за год – 

400 б.е. (еще один подарок Компании в новом Семинарском году – не 500, как было до этого), ежемесячные 

продажи 33,3 б.е. Каждый месяц необходимо продавать на 33-34 б.е. Часто люди не достигают целей пото-

му, что чуть-чуть недоделывают. Если не дорабатывать всего по 5 б.е. ежемесячно, то в последний месяц 

вам необходимо будет сделать к 33 + еще 60 (93 б.е.). Согласитесь, это сложнее, чем 33!!! 

Имеет смысл работать по нарастающей. Работая на перспективу, вы получите намного больше.  

Позвольте себе мечтать, ставить цели! Перестаньте бояться неудач, неудача – это всего лишь новая воз-

можность! Успешного Семинарского года и самых смелых целей! 

                                                                                                          СС  ВВеерроойй  вв  ТТввоойй    УУссппеехх,,      ттввоойй    ЛЛииддеерр        ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  



ККллуубб      ННооввииччккоовв  
(действует постоянно) 

                      ДДооббрроо  ппоожжааллооввааттьь  вв  ссввоойй  ббииззннеесс  ««ММееррии  ККээйй»»::  
1. Бондаренко О.- 4 б.е. (г.о. Бурлака Н.) 2. Дубровская  С.- 2 б.е. (г.о. Бурлака Н.) 

3. Смолякова И. – 2 б.е.(г.о. Леонтьева О.) 
                 

Ты стала Консультантом-новичком. С чего начать свой бизнес? 

  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв::  ППррооггррааммммаа    ««ТТввоойй  ммииннии  ссккллаадд»»   
 См. условия  конкурсной брошюре. 

Подарок: продукция по специальной цене, 

Калькулятор в стиле МК + значок  

Консультанта 

  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ССууппеерр  --  ннооввииччоокк»»::    
Конкурсный период: первые три  месяца работы в Компании.  

Условия: разместить один или несколько заказов в Компанию на сумму 20 б.е. 
Подарок от Лидера: Золотая подвеска в стиле  «Мери Кей» 

  
                                                                                                                ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ООттллииччннооее  ССооббррааннииее»»::  

Условия подарок  

Посети 4 собрания 

подряд с момента 
подписания Соглашения 

 

Футляр для 

помады и 

карандаша 

 

 

  

  

  

  

ККллуубб    ГГллааввнныыхх  ООррггааннииззааттоорроовв   
ККооннккууррсс::  ««ППррииввллееччееннииее»»::    
    УУссллооввииее::  ППррииввееддии  вв  ККооммппааннииюю  ннооввыыхх  ббииззннеесс  ппааррттннеерроовв   
  (старший консультант и его новичок должны быть активными не менее 2 б. е. у каждого)  

  

  

  

  

    

      

  

  

  

  

  

  

  

                    Подарок  сентября: Поздравляем! 

За каждого  новичка  

Сухие духи «Белара»  

Поздравляем   

Бурлака Нелю!!!  

        ккооннккууррсс   ддлляя   ННооввииччккоовв  
««ККооррооллеевваа  ппееррввооггоо  

ззааккааззаа»»::  
Условия: Объем продаж в  

1-й месяц 

работы 6 б.е. и более 
 

Подарок: футляр Органайзер  

ККооннккууррсс  ««ККллууббннааяя  жжииззнньь»»  
Войди впервые в клуб: 
4% - подарок ободок из «Далласа»+книга ГО 

8 % - подарок ободок из «Далласа»+блокнот 

12 %-подарок ободок из «Далласа»+стильная ручка для 

успешной Леди 

  

 ККооннккууррсс::    

««ТТввоойй    ССТТААТТУУСС»»  
Условия: поднимись по Лестнице 

Карьеры на ступеньку  выше 

Подарок: Участие в розыгрыше 

лотереи 



                        ППаарраадд  ККооррооллеевв    

                                  ККооннккууррсс::  ««ККооррооллеевваа  ППррооддаажж»»::  
 Условие: самый большой объем продаж  по  итогам месяца 
 Подарок: брошь  «Корона» + подарок с полочки  Лидера  

  
11  ––  яя  ффррееййллииннаа  

ККооррооллеевваа    
ППррооддаажж  

  
22  ––  яя  ффррееййллииннаа      

      
  ББууррллааккаа  ННеелляя    ЖЖееллууддккоовваа  ЮЮллиияя  ААннддррииааддии  ЛЛааррииссаа    

                 

    

  
    

      
ЖЖееллууддккоовваа  ЮЮллиияя  ББууррллааккаа  ННеелляя  ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  

ККооннккууррсс  ««ЗЗооллооттооее    ППооссттоояяннссттввоо»»::  

Условия  подарок  ВВыыззоовв  ппрриинняяллии::   

объем продаж   

4  б.е. шесть месяцев 

подряд  

Золотая подвеска  

 в стиле 

 «Мери Кей»  

6-й месяц выполнила:    

Бурлака Неля  

3 -й месяц выполнила:    

Желудкова Юлия 

объем продаж   

6  б.е. шесть месяцев 

подряд  

Золотая подвеска 

Маленькая роза в сти-

ле   

«Мери Кэй»  

 

  

объем продаж   

8  б.е. шесть месяцев под-

ряд  

Золотое кольцо  

в стиле «Мери Кэй»  

  

объем продаж   

10  б.е. шесть месяцев 

подряд  

Золотая брошь 

в стиле «Мери Кэй»  

  

ННаашш  ууссппеехх  ссооззддааввааллии  

ТТООПП--55    
ппоо  ллииччнныымм  ппррооддаажжаамм  
1 Желудкова Юлия 15,00 

2. Бурлака Неля 5,00 

3. Андриади Лариса 4,53 

4. Бондаренко О. 4,00 

5. Туинова Светлана   2,90 
 

ККллуубб  ««ЗЗооллооттоойй  УУссппеехх»»  

 

Вызов продолжают: 
Бурлака Неля, 

Леонтьева Ольга 
 

 

Правила 

Бизнес - Группы 
 

1. Если ты консультант по красоте 

компании «Мери Кей» – следи за со-

бою, используй все возможности 

продукции, которую ты получаешь  

по спец цене. 

2. Продавай продукцию только по 

цене каталога, в противном случае 

компания оставляет за собою право 

разорвать угоду. 

3. Подарки выдаются вовремя 

и только на собраниях!!! 

(Кроме иногородних) 

 

 

 

 

 

На берегу сидели три лягушки. Одна 

из них решила прыгнуть в пруд. 

Сколько лягушек осталось на берегу? 

 

Большинство людей отвечают, что 

на берегу осталось две лягушки. От-

вет неверный. На берегу осталось 

три лягушки. 

 Почему?  

Да потому что решение прыгнуть и 

прыжок - не одно и тоже. 



                                          ККввааррттааллььнныыйй  ббооннуусс  ППооссттоояяннссттвваа    

Серебряный круг 
Общий объем продаж   

6 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц 

(июль, август, сентябрь): 

              Золотой  круг 
Общий объем продаж   

15 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

 (июль, август, сентябрь): 

Платиновый  круг 
Общий объем продаж   

21 б.е.  
за три месяца подряд  Не менее   2 б.е.в месяц  

(июль, август, сентябрь):  

  
 

 

Розовая скатерть (150 x 95cм); 

 

 

Зеркало с подсветкой и 

увеличивающим стеклом. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

ППррееттееннддееннттыы::  
 

Бурлака Н.  Фоменко Е. 

 Леонтьева О.  Желудкова Ю. 

Гармаш О.  Мириленко И.  
 

 

 

 



     Притча-Любимая чашка   
 

Разбилась любимая чашка. Стоишь над осколками и понимаешь, что все. Ты 

ничего с этим не можешь поделать. Ничего. Она больше не подвластна тебе, 

ты не можешь заставить ее стать такой, как прежде. Если склеить – это будет 

не та чашка, да и привкус искусственного клея будет отталкивать. Остается 

только осторожно собрать осколки и отнести их в мусор. 

 Грустно, но что изменится от того, что я буду горевать и убиваться? 

 Теперь я верю, что в жизни бывают ситуации, когда уже невозможно ничего 

изменить. Благодаря этому опыту можно научиться терять то, что невозмож-

но сохранить. Но еще лучше научиться сохранять то, что можно уберечь. 

 А еще можно купить похожую чашку. Я же теперь хорошо знаю, какие чаш-

ки мне нравятся, что именно меня в них привлекает. Какие изгибы, какие 

формы, какие размеры, какие ощущения от прикосновений руками и губами. 

И если не найду такую же или похожую, я возьму ту, которая будет самой 

удобной и привлекательной из тех, что есть в этом мире. Возможно, придет-

ся некоторое время поискать, чтобы найти что-то достойное моей коллекции, 

моей Реальности. Возможно, со временем я сменю еще несколько экземпля-

ров, пока найду ту, что мне нужно. 

 Но! В любом случае то, что разбилась любимая чашка, - еще не повод пере-

стать пить чай или кофе. 

 Автор неизвестен 

 
 

*** 

Все мы знаем, что надо учиться, становиться лучше и достигать свою 

мечту. И каждый раз с Понедельника, мы готовы начать новую жизнь. Но 

проходит один Понедельник, затем второй, пятый, десятый и ничего не 

меняется. А знаете почему? Потому, что мы не верим, сознательно или 

подсознательно, что то, ради чего мы и хотим начать все заново, т.е. наша 

конечная цель - не достижимы. Поэтому лень и неуверенность нам тихо-

нечко на ушко говорят: "это же все равно не реально, это те счастливчики, 

им просто повезло, потому что у них: богатые родители, вовремя купи-

ли/продали, другие условия/обстоятельства...., а у тебя такого нет. По-

этому давай и не будем начинать". И человек смеряется с посредственно-

стью и продолжает жить дальше сетуя на то, как ему не повезло в этой 

жизни. А знаете, что делают те 1-3% людей, которые достигли успеха в 

жизни? Они не принимают посредственности, и создают свою судьбу сами, 

а когда мир поворачивается к ним боком, выносят урок из своих ошибок и 

исправляют их, чтоб в следующий раз добиться большего результата. 

 А к какой категории людей относите себя Вы? 

СС  ДДннеемм  ВВааррееннььяя  
  

ЮЮррччееннккоо  ННааттааллььяя    11//0099  
ББааббаакк  ООллььггаа  22//0099  

ББооййккоо  ТТааттььяяннаа  33//0099  
ДДееррееввяяннккоо  ЛЛиилляя  77//0099  
ББооррииссоовваа  ИИррииннаа  1199//0099  

ККооннссттааннттиинноовваа  ЯЯннаа  2255//0099  
ММииррииллееннккоо  ИИррииннаа  2288//0099  
ННааййддююкк  ННааттааллььяя  2299//0099  

ЖЖууррааввллеевваа  ССввееттллааннаа  2299//0099  
ББааллааббииннаа  ООллььггаа  3300//0099  

  

ШШккооллаа    ККрраассооттыы  
Приглашаем Консультантов всех 

статусов и гостей посетить нашу 

Школу Красоты. 

Благодаря этой Школе Вы шаг за ша-

гом научитесь делать себе макияж – 

естественный, классический, вечер-

ний, узнаете, какие оттенки из деко-

ративной косметики Вам  подходят. 

Школа Красоты – это цикл занятий, 

состоящий из 6 встреч. 

Предварительная  запись. 
Курирует проект Желудкова Юлия 

т.  (098) 24-65-271  

 
  



 



 



 



 



 



 



 



 

 

 

 

 


