
  

  

  

  

  

  

ВВььююнниикк    ККааттююшшуу  ии  ееее  ммуужжаа  

сс  рроожжддееннииеемм  ннооввоойй  ССееммььии!!  
 

«Продавать так же достойно, как и покупать».           
ЛЛииддеерр  ББииззннеесс  ГГррууппппыы  ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа                                                                                                                                                

       Всегда рада вашему звонку!                                                                                     

   (067) 96-48-371.                                                                                         

  e-mail: olichka100@yandex.ru  

@ Мой блог: www.yspeshnie.blogspot.com 

@ Мой сайт: www.marykay27.jimdo.com 

Офис №  415    пр-т. Б. Хмельницкого, 70                                                              

 (096) 28-68-586  Неля 

  (098) 24-65-271 Юля                                   

      СС  ддннеемм  рроожжддеенниияя  УУккррааииннссккооггоо  ооттддееллеенниияя  ММееррии  ККеейй!!!!!! 
  

  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

            

  

  

  

  

  

  

  
 

  

Выпуск № 40 

ННооввооссттии    ББГГ  №№  001155335511 

ноябрь 2011 года 

(итоги октября) 

Эта газета издается в знак   

Благодарности и уважения к Вам! 

                   

  
  

                    

  

  

  
  

  

ББооррооннккииннуу          ЛЛююббооччккуу  

      сс  рроожжддееннииеемм        ссыыннаа!!!!!!  
 

ММыы  ввссеейй    

ББииззннеесс  --  ГГррууппппоойй    

ппооззддррааввлляяеемм  ВВаасс  

сс  ттааккиимм      

ззааммееччааттееллььнныымм  

ссооббыыттииеемм!!!!!!  
  

                    

  

  

  
  

  

 

http://www.yspeshnie.blogspot.com/


         ДДооррооггааяя,,   ККооррооллеевваа!!                                                                            
 

      Сегодня я хочу откровенно  поговорить с тобой. Наша компания 

является сферой прямых продаж, то есть мы работаем в сфере обслу-

живания. Каждый, кто платит деньги за услугу - должен получить ка-

чественное обслуживание – именно так продается продукция компа-

нии «Мэри Кэй».  Приведу аналогичный пример. Ты любишь  провести 

вечер в хорошем ресторане? Я думаю, да. Если ты приходишь в ресто-

ран с дорогой кухней, ты же не оплачиваешь стоимость продуктов, ты 

платишь, деньги за приятную уютную атмосферу, за высокий класс 

обслуживания,  музыку, которая создает праздничное настроение, мас-

терство повара.  Так же и в «Мэри Кэй»- вам могут заплатить полную стоимость продукции, если 

ты можешь дать что- то в дополнение к ней-  твое мастерство, профессионализм в подборе средств, 

умение создавать отношения, ощущение  чего-то необыкновенного от встречи с тобой.  Для этого 

нужно так же, как владельцу ресторана, знать  законы  ведения  бизнеса,  иметь навыки, вклады-

вать деньги, время и усилия в  его развитие. И тогда ты можешь рассчитывать на то, что он  дейст-

вительно будет приносить тебе хороший доход!  

 В связи с этим  хочу задать тебе простые вопросы: « Лично Тебе нужны деньги ?» Второй вопрос: 

 « У тебя есть возможность на твоей работе или в бизнесе получать их столько, чтобы обеспечи-

вать себя  в полной мере своих потребностей?» И третий вопрос: « Знаешь ли ты о том, как зарабо-

тать их в «Мэри Кэй?»   Тогда, давай вместе заново открывать для себя возможности бизнеса!  

1.Предлагаю тебе заново изучить Руководство Консультанта по красоте.  Эти знания- как фонарик 

в темной комнате- дадут тебе понимание и знание  базовых  навыков ( как пригласить на класс, как 

сделать так, чтобы он состоялся , что сделать ,чтобы были продажи на классе, как найти Хозяйку 

класса) Не просто читай. Изучай эту книгу так, словно от этого зависит твоя судьба.  

2. Ты готова удивить себя и своих клиентов  уже через несколько дней?  

    В ноябре нас ждет настоящий фейерверк новинок  и специальных предложений!  

   Новая тушь «Идеальный объем» сохраняет стойкость на протяжении 10 часов! А добавив в свою 

косметичку еще и Выравнивающую основу под тональные средства, тебе больше не придется по-

правлять макияж  в течение дня.  

   Оттенков Минеральных теней на некоторое время снимут проблему выбора «чем красить глаза 

сегодня» – конечно же, новинками!  

         Найди время для себя! Найди время для своих Клиентов!  

 И не забывай о том, что бизнес «Мэри Кэй»- это не только работа с клиентами!  Выбери на классе 

или презентации одну понравившуюся женщину и скажи ей: « Я выбрала вас, чтобы  рассказать о 

том, как любимая продукция может приносить доход!»  

ИМЕННО ТАК МЫ СОЗДАЕМ УСПЕШНЫЙ БИЗНЕС - ПРОСТО И С УДОВОЛЬСТВИЕМ! 

 

ВВеерроойй  вв  ТТввоойй    УУссппеехх,,        ЛЛииддеерр  ББииззннеесс  --  ГГррууппппыы      ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  

  
 

Запомни:  
Не стоит обращать внимание на человека, если он сам не 

проявляет интерес к тому, что ты предлагаешь. 

Если Ты проводишь классы – ты занимаешься продажа-

ми. 

Занимаясь продажами, основное внимание нужно уде-

лять не продаваемому товару, а потребностям покупате-

ля. 

 

P.S.  Покажите мне Ваш ежедневник, и я  

Вам скажу причину Вашего успеха или неудач. 



                                                           ККллуубб      ННооввииччккоовв  
(действует постоянно) 

              ДДооббрроо  ппоожжааллооввааттьь  вв  ссввоойй  ббииззннеесс  ««ММееррии  ККээйй»»::  
 

 1. Мелаш О.         (г.о. Леонтьева О.)                         2. Колесникова Я. (г.о. Леонтьева О.)                                

 3 .Дворецкая В.    (г.о. Леонтьева О.)                         4. Саникидзе А.     (г.о. Леонтьева О.)                                

 5. Михайлова М.  (г.о. Леонтьева О.)                         6. Ковязина Е.        (г.о. Леонтьева О.)   

 7. Пашина Т.        (г.о. Леонтьева О.)                         8. Бударина Н.        (г.о. Усова М.)                      

                                               9. Суменкова Е. (г.о. Бурлака Н.)                      
         

ППееррввыыйй  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв::  ППррооггррааммммаа    ««ТТввоойй  ммииннии  ссккллаадд»»::   
В течение 30 календарных дней с 

момента оформления – 

Мини-склад № 1  
«Класс по уходу за кожей» 

 

В течение 31-60 календарных дней - 

Мини-склад № 2  
«Класс по декоративной косметике» 

В течение 61-90 календарных дней – 

Мини-склад № 3  
«Класс по ароматам»  

ПОДАРОК:  

продукция  

по специальной 

 цене 

ПОДАРОК: продукция по специальной цене 

+ подарки (см. Брошюру) 

ПОДАРОК: продукция по специальной 

цене + Калькулятор с логотипом Mary 

Kay® и  Набор материалов по ароматам 

+ значок Консультанта 

     

  ВВттоорроойй   ккооннккууррсс   ддлляя   ННооввииччккоовв  ««ККооррооллеевваа  ппееррввооггоо  ззааккааззаа»»::  

Условия подарок ппооззддррааввлляяеемм 

Объем продаж в 1-й месяц 

работы 6 б.е. и более 

 

мини набор «Бархатные Ручки»   

  

ТТррееттиийй  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ССууппеерр  --  ннооввииччоокк»»::    
Конкурсный период: первые три  месяца работы в Компании.  

Условия: разместить один или несколько заказов в Компанию на сумму 20 б.е. и более. 

Подарок от Лидера: мини - ароматическая коллекция или кисти на выбор + значок 

 

ФИО 
Сделано  

1 месяц 
Сделано 

2 месяц 
Сделано 

3 месяц 
Осталось   

ФИО 
Сделано  

1 месяц 
Сделано 

2 месяц 
Сделано 

3 месяц 
Осталось 

Колесникова Я. 3,3 - - 16,70  Михайлова М. 2,00 - - 18,00 

Буякова Ю. 2 - - 18,00  Саникидзе А. 2,00 - - 18,00 

Фомина О. 0 0 - 20,00  Мелаш О. 1,11 - - 18,89 

Дворецкая В. 0 - - 20,00  Ковязина Е. 0 - - 20,00 

Пашина Т. 0 - - 20,00  Бударина Н. 0 - - 20,00 

ЧЧееттввееррттыыйй  ккооннккууррсс  ддлляя  ННооввииччккоовв  ««ООттллииччннооее  ССооббррааннииее»»::  
Условия подарок ппооззддррааввлляяеемм 

 

Посети 4 собрания подряд с момента 
подписания Соглашения 

 

Гель скраб для тела 

 

 

  

  



ККллуубб    ГГллааввнныыхх  ООррггааннииззааттоорроовв   
    ККооннккууррсс::  ««ППррииввллееччееннииее»»::    
    УУссллооввииее::  ППррииввееддии  вв  ККооммппааннииюю  ннооввыыхх  ббииззннеесс  ппааррттннеерроовв   
  (старший консультант и его новичок должны быть активными не менее 2 б. е. у каждого)  

ККооннккууррсс::  ««ТТввоойй    ССТТААТТУУСС»»  
Условия:  Подарок:       Претенденты: Поздравляем: 

поднимись по 

Лестнице Карьеры 

на ступеньку  выше  

Участие 

в лотерее  

  

ККооннккууррсс  ««ММоояя  ууссппеешшннааяя  ккооммааннддаа»»  
Конкурсный период: ОКТЯБРЬ-ДЕКАБРЬ 

Условия: Личная активность каждый месяц  

 

 

 

 

 

 

 

  

 

 

М 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 
 

Конференция «Путешествие в сердце Евр 
1-7 июня 2012 

Право на поездку имеют победительницы:  

Красный Пиджак, Элита в Красном (1,2 этап), Звездные Консультанты.  

 

 
                      Подарок в ноябре: ппооззддррааввлляяеемм 

 

А За каждого  новичка  Бурлака Нелю - подарок шарф 

К 1 лотерейный билет !!! \ 

Ц Разыгрываться будут  

И Набор кистей, гели для душа,   

Я помады, Уход за телом «Белара»  

Объем продаж за 3 мес. 

(ты + твоя команда) 
Подарок за 4 квартал: ППооззддррааввлляяеемм:: 

48 б.е.  

Сапфировый  
Главный Организатор 

Зонт в стиле  

Мери Кей 

 

64 б.е.   

Рубиновый  
Главный Организатор 

Сумка (на выбор) 

В стиле Мери Кей 

 

 

80 б.е. 

Бриллиантовый Глав-

ный Организатор 

 

Часы   

В стиле Мери Кей 

 

 

120 б.е.  

Изумрудный  
Главный Организатор 

Большой футляр  

органайзер 

 

 

160 б.е.  

 Жемчужный  
Главный Организатор 

Серьги «Роза» 

или  

кольцо 

 

Войди впервые 

в клуб 8 % или 12 % 

 и получи подарок с полочки Лидера на выбор 

Многие сетуют на то, что 

люди не понимают и не 

принимают бизнес  

Мери Кей  как должное.  

Так в этом же и есть вся 

прелесть!  

Вы представляете, сколько 

у нас возможностей объяс-

нить всем этим людям, что 

же такое Мери Кей и как с 

его помощью они могут  

существенно изменить 

свою жизнь!  

Если бы все понимали сразу 

же, нам бы не платили та-

кие большие деньги! 



ППаарраадд  ККооррооллеевв    

                                  ККооннккууррсс::  ««ККооррооллеевваа  ППррооддаажж»»::  
 Условие: самый большой объем продаж  по  итогам месяца,  но не менее 16 б.е. 
 Подарок: брошь  «Корона» + подарок с полочки  Лидера  

  
11  ––  яя  ффррееййллииннаа  

ККооррооллеевваа    
ППррооддаажж  

  
22  ––  яя  ффррееййллииннаа      

            
УУссоовваа  ММааррггааррииттаа    ББууррллааккаа  ННеелляя      ГГааррммаашш  ООккссааннаа  

ККооннккууррсс::    ««ККооррооллеевваа  ППррииввллееччеенниияя»»::  
Условие: 3 и более личных   активных   бизнес-партнера в  течение  месяца                                                   

 Подарок:  шмель + подарок с полочки  Лидера 

  
11  ––яя  ффррееййллииннаа      

ККооррооллеевваа    
ППррииввллееччеенниияя  

  
22  ––яя  ффррееййллииннаа      

     

  

  
ББууррллааккаа  ННеелляя  ЭЭттоо  ммеессттоо  ддлляя  ттееббяя!!  УУссоовваа  ММааррггааррииттаа  

    ККооннккууррсс  ««VVIIPP  --  ППееррссооннаа»»::  

УУссллооввииее:: ППооддаарроокк::  Поздравляем: 

объем про-

даж   

30 б.е*   

за   месяц  
**бб..ее..  ннее  ууччииттыыввааююттссяя  вв  

ЗЗооллооттоомм  ППооссттоояяннссттввее 

 

 

Золотая подвеска 

 Большая Роза, 

за каждое повторение этого 

конкурса подарок  вставка по 

одному бриллианту 

 

 

 

ФФррааззаа  ммеессяяццаа::   Само движение к цели очень часто  

вознаграждает человека больше, чем ее достижение.  
Чак Норрис   

ННаашш  ууссппеехх  ссооззддааввааллии  

ТТООПП--55    
ппоо  ллииччнныымм  ппррооддаажжаамм  
1 Бурлака Неля 20,00 

2. Усова Маргарита  8,10 

3. Гармаш Оксана  4,01 

4. Колесникова Яна  3,30 

5. Красняк Надюша  3,10 

ТТООПП  ––  33  
ппоо  ппррииввллееччееннииюю  

1 Бурлака Неля 1 б.п. 

2. Усова Маргарита 1 б.п. 

3. Леонтьева Ольга 7 б.п. 

ЛЛууччшшииее  ННооввииччккии    
(первые 3 месяца работы) 

1 Колесникова Яна 3,03 

2. Саникидзе Анна  2,02 

3. Михайлова Мария  2,01  

    

 В честь день рождения компании 

Мери Кей Украина все  

Консультанты, которые войдут  в 

ТОП по продажам, ТОП по привле-

чению и Лучшие новички будут  уча-

ствовать в розыгрыше подарка сюр-

приза от Лидера!!! 
  

 
Подарки выдаются  

вовремя 

и только на собраниях!!! 

*Кроме иногородних 

 
Поздравляем победителей 

конкурса «Осенний Аукцион» 
Бурлака Н. (уход за телом «Белара») 

Усова М. (набор кистей) 

Колесникова Я. (футляр с очками) 

Гармаш О. (футляр с очками) 

Красняк Н. (футляр с очками) 
 



Клуб Статусных Конкурсов 

Навстречу звездам 
ЛЛееооннттььеевваа  ООллььггаа  ББууррллааккаа  ННеелляя  ДДлляя  ттееббяя  

    
 

 
 

 

 

ССааппффииррооввааяя  ЗЗввееззддаа  ССааппффииррооввааяя  ЗЗввееззддаа  ЗЗввееззддаа  ДДлляя  ттееббяя 

ССттааттуусснныыйй  ККооннккууррсс  ««ККрраасснныыйй  ппиидджжаакк»»  
Подарок: 80 % скидка при покупке Красного Пиджака   

     +  значок «Красный Пиджак»  

     +  Приветствие на сцене   Национального  Семинара                

     + признание в «Оплесках», новостях Бизнес Группы   

Условия: 
За три месяца привлечь 

5 новичков  и более 

и выполнить суммарно 

оъем 25 б.е. 

 Подарки от Лидера: 

 Красный Пиджак 

 

 

Элита в Красном этап 1 

 

Элита в Красном этап 2 

 

19 причин для выполнения Программы  

«Красный Пиджак» 
Это Первый серьезный шаг в Карьере 

Это осознанное движение к Цели стать Национальным Лидером «Мэри Кэй» 

1. Известный и уважаемый Статус в Компании. 

2. Личный Авторитет. 

3. Самоутверждение. 

4. Удовлетворение амбиций. 

5. Создание команды и рост команды. 

6 .Возможность (миссия) изменить жизнь 5 женщин. 

7. Первый опыт работы с командой. 

8. Стабильный доход 

Расчет Дохода обладательницы Красного Пиджака:  5 Новичков х 5 б.е. = 25 б.е.=520  гривен  

На личный консультантский счет, а это на 867 гривен продукции - бесплатно 

В следующем квартале еще 5  Новичков  х 5  б.е. = 25  б.е. + 20  б.е.  ранее оформившиеся консультанты = 

45 б.е. Это значит 1404 гривен насчет = на 2340 гривен продукции бесплатно! 

9. Сегодня Красный Пиджак доход Организатора – завтра доход Национального Лидера. 

10.  Статусный Пиджак – знак отличия. В «Мэри Кэй» есть 3 статусных костюма – Национальный костюм, 

Лидерский костюм и Красный Пиджак. Красный Пиджак – единственный из статусных костюмов вручает-

ся в подарок.  Клубный стильный пиджак,  знак принадлежности к элите Компании,  знак заявки его обла-

дательницы на высшие карьерные статусы. 

11. Получение призов:  от Компании – набор из Жемчуга 

12. Награда от вашего Лидера БГ 

13.Обучать твоих Консультантов, кроме тебя, будет Лидер на собраниях, тренингах. 

14.Твой профессиональный рост, возможность передать свой опыт другим 

15.Это самый знаменитый конкурс Компании конкурс от самой Мэри Кэй Эш. 

16. Признание на Сцене Семинара. 

17. Получение Сертификата от Генерального Директора  «Мэри Кэй». 

18 .Признание и парады на всех мероприятиях Бизнес - группы и Национальной Линии. 

19. Личностный рост,  развитие лидерских качеств. 

Продолжи и напиши свои причины быть в Красном Пиджаке 

Сотни тысяч женщин получили  престижные Красные Пиджаки – и ты тоже это сможешь! 

 

 

ККооннккууррсс:: Признание Лучшим 

Условия: в течении всего Семи-

нарского года выполни условия 

Звезды или Красного Пиджака или 

Элита в Красном + оплати Семинар 

Подарок: поездка в вечерних наря-

дах к Красной дорожке на лимузине 

на второй день Семинара 

 
 

ККллуубб  РРееааллььнныыйй  ББииззннеесс  

«Звезда в Красном» 
Срок действия: 2-й  Зв. квартал 

Условия: выполни условия Звезд-

ный Консультант + Красный Пид-

жак в первом квартале 

Подарок:  MP4 плеер с сенсорным  

экраном или золотое сердце в  

стиле Мери Кей 

      

30 привычек, от кото-
рых нужно отказаться: 
1. Терпеть то, что тебе не нравится. 

2. Общаться с людьми, которые убивают твою 

самооценку 

3. Думать о том, что скажут другие. 

4. Пытаться держать все под контролем. 

5. Плыть по течению и выбирать путь наимень-

шего сопротивления. 

6. Держать свое мнение и все чувства при себе. 

7. Бояться рисковать. 

8. Думать только о других, а не о себе. 

9. Стараться понравиться всем. 

10. Забывать о близких и родителях.. 

11. Проводить все свободное время в четырех 

стенах. 

12. Постоянно спешить. 

13. Осуждать себя. 

14. Бояться ошибок. 

15. Говорить «я не могу» и настраивать себя на 

неудачу. 

16. Сравнивать себя с другими. 

17. Зацикливаться на прошлом. 

18. Думать только о будущем. 

19. Жаловаться на жизнь. 

20. Держать в себе обиду. 

21. Покупать и хранить ненужные вещи. 

22. Делать все самостоятельно. 

23. Пытаться быть совершенной..  
24. Перекладывать ответственность на других. 

25. Давать обещания, которые не сможешь сдер-

жать. 

26. Думать о плохом. 

27. Стесняться. 

28. Повторять свои ошибки. 

29. Завидовать. 

30. Хмуриться. 



  

  
ККооннккууррсс  ««ЗЗооллооттооее    ППооссттоояяннссттввоо»»::  

Условия  подарок  ВВыыззоовв  ппрриинняяллии::  

объем продаж  6  б.е. 

шесть месяцев подряд  

Золотая подвеска  

 в стиле 

 «Мери Кей»  

Поздравляем!!! 
6-й месяц выполнила:   

Бурлака Н. 
1-й месяц выполнила:    

Гармаш О. 

объем продаж  8  б.е. 

шесть месяцев подряд  

Золотая подвеска 

Маленькая роза в стиле   

«Мери Кэй»  

1-й месяц выполнила: 

Усова М.     

объем продаж   

10  б.е. шесть месяцев подряд  

Золотое кольцо  

в стиле «Мери Кэй»  

  

объем продаж   

12  б.е. шесть месяцев подряд  

Золотая брошь 

в стиле «Мери Кэй»  

  

объем продаж  15 б.е. 
шесть месяцев подряд  

Золотые     

серьги в стиле МК  

  

Самый целеустремлѐнный человек — это тот, который очень 

хочет в туалет. Все преграды кажутся несущественными.  

Согласитесь, смешно слышать фразы типа: 

 Я описался, потому что: 

 — не было времени сходить в туалет. 

 — я был слишком уставший. 

 — потерял надежду. Я не верил, что смогу добежать. 

 — ну конечно. Он-то добежал. У него ноги вон какие длинные. 

 — я слишком глуп, чтобы это сделать. 

 — я уже 5 раз описывался. У меня никогда не получится добежать. 

 — это явно не для меня. 

 — я постучался в туалет — но мне не открыли. 

 — мне не хватило мотивации. 

 — у меня была депрессия. 

 — у меня нет денег, я не могу себе этого позволить!  

 — решил сходить завтра     
 

В нашей жизни мы продаем все- товары (работая в торговой компании), свой 

интеллект (как ценного сотрудника,спутника, статус), себя любимых 

(упаковывая себя в красивую и стильную одежду,квартиры и машины), своих 

детей (хвастаясь их достижениями) и т.д. ... Вся человеческая психология 

построена на продажах. Даже когда мы покупаем - мы продаем. 

 

ККллуубб    
РРееааллььнныыйй  ББииззннеесс  

(действует постоянно) 

ККооннккууррсс  ««ММоойй  ББииззннеесс»»::  
Посети  подряд 13 собраний,  

будь активна каждый месяц  

2 б.е. и более и 

получи в   подарок 

  Лосьон для     тела 

 с ароматом ! 
 

ПОЖЕЛАНИЕ ДНЯ  

ОТ ЛИДЕРА: 

Когда у тебя плохое на-

строение, ты не знаешь, куда 

двигаться дальше — прихо-

ди, и мы вдохновим тебя. 

Когда у Тебя все здорово, 

Тебе сопутствует удача — 

приходи на наши встречи, 

ведь нет ничего лучшего, 

чем поделиться своими  

успехами с друзьями, ведь 

помогая другим добиться 

успеха,  

Ты обеспечиваешь Успех 

себе! 
 

Бонусы ноября: 
"Серебряный уровень" (2 б.е.): 
Продукция-сюрприз на выбор Компании; 

"Золотой уровень" (5 б.е.): 
Сахарный скраб «Теплый Янтарь» или 

«Восточная Жимолость». 

Квартальные бонусы 

"Серебряный уровень" (2 б.е.): 
Подставка для ручек (1 шт.), ручки (2 шт.), 

портмоне для документов и авиабилетов  

"Золотой уровень" (5 б.е.):. 
Набор «Ваша кожа безупречна» 

(Выравнивающая сыворотка «Безупречный 

цвет», мини- набор «Система обновления ) 

Претенденты: 
Бурлака Н. Андриади Л. 

Красняк Н. Калугина Е. 

Афоничева Л. Колесникова Я. 

Михайлова М. Саникидзе А. 

Туинова С. Чигазова О. 

Буякова Ю. Шунтова Е. 

Славова И.  Усова М. Мелаш О. 

Назаревич Н.О. Назаревич Н.А. 

Овчатова И. Леонтьева О. 

Сеглюк И. Гармаш О. 

Крючкова А. Панченко О. 

Суменкова Е. Диляра 

 
 

 

Каждое 

утро перед 

тобой ты-

сяча воз-

можно-

стей!  

Выбирай и 

пользуйся! 



РРееййттииннгг  ккооммаанндд  ппоо  ииттооггаамм  ооккттяяббрряя  

  ЛЛууччшшааяя  ККооммааннддаа  ––  ККооммааннддаа  ББууррллааккаа  ННееллии  
 

 
Бурлака 

 Неля 
 

 

 

 

 

Лидер Команды 

 

Все

го  

 

Ак

тив 

 

Клуб 

Ко-

мис-

сия, 

грн. 

Про-

дук-

ции 

на  

Про-

дажи 

коман-

ды 

Про-

дажи 

Ли-

дера 

Про-

дажи 

Коро-

левы 

 

Королева Ко-

манды 

(свыше 5 б.е.) 

1. Бурлака Неля 16 5 8% 172 288 26,10 20,00  - - 

2. Гармаш Оксана 8 3 4% 130 218 16,58 4,01 8,10 Усова М. 

3. Усова Маргарита 2 0 - 0 0 8,10 8,10 - - 

4. Боронкина Люба 8 3 - 0 0 5,21 0 - - 

5. Деревянко Лиля 5 3 - 0 0 5,04 0 - - 

6 . Назаревич Наталья 5 1 - 0 0 4,23 2,13 - - 

7. Леонтьева Ольга 41 16 12% 2091 - 79,00 12,00 20,00 Бурлака Неля 

Лидер Команды и  Королева Команды получают подарок сюрприз!!! 

ВВаажжнныыее  ддееллаа  нноояяббрряя  
ппооннееддееллььнниикк  ввттооррнниикк  ссррееддаа  ччееттввеерргг  ппяяттннииццаа  ссууббббооттаа  ВВсс  

31.10 
 

1.11 
17.00-18.30 

Школа  

Красоты 
5 занятие 

 

2.11  

 

3.11 
 

4.11 
19.00-20.30 
Собрание Биз-

нес Группы 
в Запорожье 

5.11 
15.00-17.00 

Наградное  

Собрание Бизнес 

Группы 
Приглашай  гостей 

6.11 

 

7.11 

 
8.11 
17.00-18.30 

Школа  

Красоты 
6 занятие 
 

 9.11 

  

 

10.11 

 

11.11 

 
12.11 
15.00-17.00 

Собрание Бизнес 

Группы 
Приглашай  гостей 

13.11 

14.11 

 

15.11 
17.00-18.30 

Школа  

Красоты 
1 занятие 

16.11 

 

17.11 18.11 

 
19.11 
15.00-17.00 

Собрание Бизнес 

Группы 
Приглашай  гостей 

20.11 

 

21.11 
  
 

22.11 
17.00-18.30 

Школа  

Красоты 
2занятие 

 

23.11 

  

24.11 25.11 

 
26.11 
15.00-17.00 

Собрание Бизнес 

Группы 
Приглашай  гостей 

27.11 

28.11 
 

 

 

 

 

29.11 
17.00-18.30 

Школа  

Красоты 
3занятие 

 

30.11 1.12 2.12 
19.00-20.30 

Собрание 

Бизнес 

Группы в 

Запорожье 

3.12 
15.00-17.00 

Наградное  

Собрание Бизнес 

Группы 
Приглашай  гостей 

4.12 

Если цель на квартал еще не сформирована или нет пути достижения. Тогда… 

ПРОСТО ОТВЕТЬ НА ВОПРОСЫ 

1. Чего вы хотите достичь в этом квартале? Какая ваша цель на этот квартал? 

 2. Как вы можете этого получить? (достичь)? (что будете делать?) 

 3. Как можете себе помешать? Как можете себе помочь?   

 4. Как вы узнаете, что достигли желаемого?  

( вещественные доказательства, если бы у вас это уже было, то что бы вы тогда имели?) 

 5. Как вы себя поздравите? (как накажите?) 

Секреты  

Клеопатры 

 

Тело Афроди-

ты и ароматы 

 

Голливудский 

макияж 

Деловой 

 макияж 

Классический 

макияж 

Школа Красоты 
 

Это цикл занятий, со-

стоящий из 6 встреч. 
 

Благодаря этой Школе 

Вы шаг за шагом научи-

тесь делать себе макияж 

– естественный, класси-

ческий, вечерний, узнае-

те, какие оттенки из де-

коративной косметики 

Вам  подходят. 
 

Стоимость 6- ти занятий  

200 гривен. 
 

Акция!!! 
За каждую приведенную с 

собой на школу подругу 

 скидка 10 гр. 



Гороскоп: а ты такой?  
1. Овен  Думает – много. Говорит – мало. Делает – пра-

вильно.  

2. Телец  Думает – о многом. Говорит – убедительно. Де-

лает – как получится.  

3. Близнецы  Думает – о себе. Говорит – что думает. Делает – думает, что 

очень хорошо.  

4. Рак  Думает – постоянно. Говорит – заманчиво. Делает – что укажут.  

5. Лев  Думает – точно. Говорит – лишнее. Делает – то, от чего не удалось 

отвертеться.  

6. Дева  Думает – одно. Говорит – другое. Делает – третье, но хорошо.  

7. Весы  Думает – лишнее. Говорит – честно. Делает – ответственно.  

8. Скорпион  Думает – сосредоточенно. Говорит – точно. Делает – что нра-

вится.  

9. Стрелец  Думает – что только он… Говорит – что все, кроме него.. Дела-

ет – чужими руками.  

10. Козерог  Думает – что в голову придѐт. Говорит – то, до чего додумал-

ся. Делает – что умеет.  

11. Водолей  Думает – ―а что надо?‖ Говорит – ―ну если надо‖ Делает – 

лучше всех.  

12. Рыбы  Думает – что никто не знает. Говорит – умничает. Делает – в за-

висимости от того, будут ли проверять работу. 
 

Притча   
Священник предлагает монахине подвезти ее. Сев в машину, оназакидыва-

ет ногу за ногу, так, что бедро обнажается. Священнику с трудом удается-

избежать аварии. Выровняв машину, он украдкой кладет руку ей на ногу. 

Монахиня говорит: "Отец, Вы помните Псалом 129?"Священник убирает 

руку. 

Но, поменяв передачу, он опять кладет руку ей на ногу.Монахиня повторя-

ет:  "Отец, Выпомните Псалом 129?". Священник извиняется: "Простите, 

сестра, ноплоть слаба". 

Добравшись до монастыря, монахиня тяжело вздыхает и выходит. 

Приехав в церковь, священник находит Псалом 129. В немговорится: "Иди 

дальше и ищи, выше ты найдешь счастье". 

Мораль: если Вы плохо знаете свою работу, многие возможностидля раз-

вития пройдут прямо у Вас перед носом. 
 

Всем мамам посвящается… 
Учите своих детей, что для того, чтобы быть счастливыми 

 В жизни не надо иметь ничего дополнительно: 

 Ни человека, ни места, ни какой-то вещи, 

 Что настоящее счастье находиться внутри них самих. 

 Учите их, что они самодостаточны. 

 Учите своих детей, что поражение это только вымысел, 

 Что каждая попытка это успех, 

 И что каждое достижение приводит к победе, 

 И что первая победа не менее почетна, чем последняя. 

 Учите своих детей, что они все соединены со всей жизнью, 

 Что они – Одно со всеми людьми, 

 И что они никогда не разделены с Богом. 

 Учите своих детей, что они живут в мире 

 Невероятного изобилия, 

 Что всего в этом мире достаточно для всех, 

 И все это равно на всех, 

 А не находится в накоплении большинства, 

 Которое это же большинство и получает. 

 Учите своих детей, что чего бы они ни захотели в своей жизни иметь 

 Не есть недостойно или невыполнимо. 

СС  ДДннеемм  ВВааррееннььяя  
ТТааттаарриинноовваа  ЮЮллиияя  44//1111  

ССуушшккоо  ННааттааллььяя  88//1111  
ВВььююнннниикк  ЕЕккааттееррииннаа  1122//1111  
ББааррттыышш  ТТааттььяяннаа  2200//1111  

ППрриибб  ООллььггаа  2200//1111  
ППооллииввеецц  ТТааттььяяннаа  2211//1111  
ААррссееннееннккоо  ООллььггаа  2222//1111  

ККууккссоовваа  ЕЕллииззааввееттаа  2222//1111  
ФФооммооччккииннаа  ННааттааллььяя  2266//1111  

 
 

Полезные советы на каждый день: 
1. Завтракайте по королевски, обедайте 

как принц и ужинайте как нищий. 

2. Ешьте больше продуктов, раститель-

ного происхождения и ешьте меньше 

пищи, которая производится на заводах. 

3. Прочитайте больше книг, чем в 2010 

году. 

4. Посидите в тишине, по крайней мере, 

10 минут каждый день. 

5. Сон - 7 часов. 

6. Больше улыбок и смеха 
 

С Людьми: 

1. Чаще звоните своим родным. 

2. Каждый день делайте что-то хорошее 

для других. 

3. Попробуйте улыбаться, по крайней 

мере, тремя людям в день. 

4. Что другие люди думают о вас - не 

ваше дело. 

5. Ваша работа не будет заботиться о 

вас, когда вы больны. Ваши друзья - да. 

Оставайтесь на связи. 
 

Жизнь: 

1.Избавьтесь от всего, что не является 

для Вас полезным, красивым и радост-

ным. 

2.Хороша или плоха ситуация, она из-

мениться. 

3. Независимо от того, как вы себя чув-

ствуете, вставайте, одевайтесь и идите. 
4. Лучшее еще впереди. 

5. Где-то Внутри вы всегда счастливы. 

Так что, будьте счастливы 



Интересно о Биологических ритмах 
 

4 часа. Начинается подготовка к пробуждению. Происходит вы-

брос стрессового гормона кортизона: за ночь наш организм 

―опустошил свои батареи‖, и необходима инъекция активности, 

чтобы мы стали работоспособными, когда проснемся. 

5 часов. Концентрация кортизона в крови в 6 раз выше, чем днем. 

6 часов. Активизируется обмен веществ, повышается уровень 

сахара и аминокислот. Подготавливается необходимая для нового 

дня энергия.  

6 часов – лучшее время для подъема. 

7 часов. Пора завтракать. Согласно старому правилу, завтрак должен быть плотным: до 

обеда полученные углеводы преобразуются в энергию, а вечером - в жиры. 

10 часов. Температура тела достигает максимума. Хорошо функционирует кратковре-

менная память. Подходящее время для работы, требующей внимания и сообразительно-

сти. 

11 часов. Высокая работоспособность. В это время люди редко ошибаются в счете. В 

школьном расписании на 11 часов следует ставить уроки математики. 

12 часов. Время обеденного перерыва. Желудок начинает активно переваривать пищу, а 

вот кровоснабжение мозга снижено; полезно отдохнуть. 

13 часов. Сиеста продолжается. Работоспособность снижена (на 20% ниже среднесуточ-

ного уровня). 

14 часов. Усталость в этот час особенно ощутима, но достаточно 10-минутного отдыха, 

чтобы ее преодолеть. Стимуляторы (крепкий чай, кофе) не рекомендуются: лучше чуть-

чуть подремать. 

15 часов. ―Тихий час‖ пришел к концу. Наступает новый пик работоспособности. 

16 часов. Активизируется кровообращение. Лучшее время для занятий спортом. 

17 часов. Прилив жизненных сил. 

18 часов. Время ужина. Перед ужином можно выпить бокал вина: печень в это время су-

ток терпимо относится к алкоголю. 

19 часов. Рабочий день окончен. Пульс становится реже, кровяное давление снижается. 

21 час. Неподходящее время для еды: пища, съеденная в 9 вечера, останется не перева-

ренной до утра. 

22 часа. Пора ложиться спать. Работоспособность резко падает. Время для обновления 

кожи. 

23 часа. Активность обмена веществ минимальна. Снижается до минимума частота пуль-

са и температура тела. 

24 часа. В полночь лучше заживают раны, потому что клетки делятся быстрее, чем днем. 

1 час. Человек погружается в глубокий сон. 

2 часа. Возрастает чувствительность к холоду 

3 часа. Снижается до минимума уровень мелатонина, ―отвечающего‖ за наше настроение. 

Тех, кто не спит, одолевают черные мысли. Люди, страдающие депрессией, в этот час 

просыпаются в мрачном расположении духа. 

4 часа. Все начинается сначала. 

Итак, согласно показаниям ―биологических часов‖, дневное время – с 6 утра до 6 вечера - 

четко делится на 4 трехчасовых периода: 

с 6 до 9 – подъем, подготовка к работе; 

с 9 до 12 – работа; 

с 12 до 15 – отдых; 

с 15 до 18 – работа. 

Четыре часа – с 18 до 22 – отводится на вечерний отдых и подготовку ко сну. В это время 

лучше всего проводить процедуры красоты, наносить средства по уходу за кожей, кото-

рые мы оставляем на ночь! 

Далее следует 8-часовой сон – с 10 вечера до 6 утра. Итак, работа занимает всего 6 часов, 

что составляет четверть суток. Несколько неожиданно, правда? 

Да, если бы мы учитывали суточные биологические ритмы при построе-

нии режима дня, то, может быть, и здоровье наше было бы крепче.  

И улыбались бы чаще! 

Я желаю вам здоровья, молодости и красоты! 
 

Информация подготовлена, при использовании наших КЗ. Особую благодарность за материалы выражаю NSD 

Танасевич Елене, БВЛБГ Колесник Ольге, ЛБГ Омельченко Инне. 

 

В продаже с 1 ноября:  
 

- Филигранные тени и 

румяна, 9 г. Два оттенка: 

Великолепие / Stunning  и 

Роскошь / Splendid  

       (цена 180.00 грн). 

 
- Водостойкая тушь для 

ресниц «Идеальный 

объем», Черная, 9 мл  

      ( цена 170.00 грн.) 
 

- Суперпредложение 

«Уход за телом 

Domain
®
» (2+1) Состав: 

Шампунь для волос и тела 

Domain® (2 шт.) + Шампунь 

для волос и тела Domain® (1 

шт.) (цена 190.00 грн). 

 
Суперпредложение 

«Thinking of You
®
» 

Состав: Парфюмерная вода 

Thinking of You®,  Лосьон 

для тела с ароматом 

Парфюмерной воды 

Thinking of You + 

Воздушный шарф с нежным 

серым орнаментом. ( цена 

440 грн).  

 
Суперпредложение «Уход за 

кожей TimeWise
®
» Состав: 

Крем для рук и зоны декольте 

TimeWise Body,  

Тонизирующий лосьон для 

тела TimeWise Bod SPF 15 + 

Массажер для тела 
 (цена 360.00 грн) 

 
 

 



Жесткая правда жизни.                                                                                            
Проводила в октябре много бизнес-интервью с искренними намерениями 

"Улучшать жизнь женщин". Такого наслушалась! Почитала на эту тему 

разные источники и сделала выводы. Точно знаю, каких женщин в «Мэри Кэй» 

не надо! И что я на них время тратила! Все надеялась, что я их смогу переубе-

дить. Возможно, кому-то поможет этот опыт. Я верю, что мои женщины меня 

еще ждут! 

Мэри Кэй хочет донести до каждой женщины, что есть возможность не «гор-

биться», а жить и работать в свое удовольствие! 

Удивляюсь, почему, когда начинаешь рассказывать о нашем бизнесе, у некото-

рых такое недоверие на лице написано, как будто я, по крайней мере, про экспе-

дицию на Марс рассказываю! 

Все очень просто! (Психологи объясняют) Хотя это абсурдно! У многих людей в 

момент познания нового включается механизм сопротивления. Не все хотят, да-

же из любопытства, узнать что-то новое! Вот именно поэтому и сопротивляются. 

Боятся, что придется признать правду. В представлении многих работа – это та-

кое место, где обязательно идет ежеминутная борьба за выживание. Где есть на-

чальник и подчиненные, где нужно биться за «место под солнцем». И в этой 

борьбе люди тратят много сил, времени, энергии, нервов. Всю жизнь! И, когда 

эти люди слышат, что они могут добиться своих целей, затрачивая гораздо 

меньше усилий и времени  при этом, работая не по принуждению, с 9 до 18, с 

самодуром - начальником и интриганами - сослуживцами, а в свое удовольствие 

с приятными людьми, то они думают, что такая будущая работа обесценит все 

их прежние достижения! Ведь они с таким трудом добились имеющегося места! 

И самая большая их цель сегодня удержаться на этом месте любой ценой! А 

возможное будущее с «Мэри Кэй» другое, показывающее, что вся предыдущая 

борьба была зря! 

Представьте себе альпиниста, который взбирается в гору. Он так долго готовил-

ся к восхождению, с огромным трудом лез, преодолевая все трудности, риско-

вал, и вот, наконец, на вершине, уставший, замерзший. А вы к нему подходите и 

радостно говорите, что на эту гору можно подняться за полчаса! С другой сто-

роны есть эскалатор, теплый и с кофе! Как вы думаете? Обрадуете ли вы его 

этим ценным знанием? Возмутится! Не поверит! Обидится! 

Вот тоже самое происходит с людьми, которым мы рассказываем о нашем биз-

несе. Защищая свой образ жизни, они не хотят подвергать сомнению их картину 

бытия! 

Или, взять пример из традиционной работы. Может ли понять работу жены с 

«Мэри Кэй» руководитель банка или начальник отдела большого завода или 

крупного предприятия, у которого есть свой кабинет, сотрудники, секретарша, 

который работает с утра до ночи, семью не видит, в поте лица зарабатывает ог-

ромные деньжищи - 5 тысяч гривен!(в лучшем случае) Он гордится собой, и в 

семье он король! И вдруг он узнает, что женщина может работать совершенно 

самостоятельно, ее работа - маникюр, педикюр, имидж, косметика, классы, и те 

же заработанные 5 тысяч гривен за месяц! Да он изо всех сил будет доказывать, 

что это невозможно, чтобы себя не обесценить! А если на бизнес-интервью с 

другой стороны посмотреть! 

Ведь такую работу, как у нас, еще заслужить надо! Что, странно слышать? 

А почитайте – «Я - Истории». У каждой из успешных женщин трудный период в 

жизни был. У каждого Лидера, и Национального Лидера, и просто новичка - Ли-

дера, у каждой успешной женщины своя история преодоления трудностей! Эти 

женщины не сдались, не смирились, продолжали бороться и наконец, получили 

классную возможность жить и работать так, как хотят! Это награда за испыта-

ния, которые выпали им в жизни. 

А другие рядом стоят, смотрят и говорят: «Ну, хорошо тебе, тебе повезло, вон 

сколько получаешь!» Говорят это ленивые люди, нелюбопытные, которым лиш-

ний раз с дивана подняться лень. Меня близкая подруга постоянно укоряет, что я 

зазналась. Я ей, между прочим, много раз предлагала стать Консультантом по 

- Суперпредложение 

«Соблазнительные губы» 
Состав: Система по уходу за 

губами «Satin Lips®» и 

Карандаш-стик для контура 

губ и упругости кожи . 

Новый набор – это три шага 

к соблазнительным губам – 

отшелушивание, 

увлажнение и идеальный 

контур. Приобретая набор, 

вы также получаете 

парфюмерную воду Journey® 

в мини-флаконе (5 мл) + 

Стильную визитницу.  
       ( цена 270.00 грн.) 

 
- Суперпредложение 

«Elige
®
» Состав: Гель для 

душа Elige
+
 Мерцающий 

лосьон для тела Eligе,  

Парфюмерная вода Elige 

+ Воздушный шарф с 
нежным серым орнаментом. 

(цена 560.00грн) 

 
- Суперпредложение 

«Journey
®
» Состав: Гель 

для душа Journey, 

Мерцающий лосьон для 

тела Journey, 

Парфюмерная вода 

Journey+ Воздушный 

шарф с нежным серым 

орнаментом. 

(цена 520.00 грн) 

 
Суперпредложение 

«Заманчивый взгляд» Состав: 

Карандаш для глаз «Черный», Крем 

для глаз с разглаживающим 

эффектом с комплексом TimeWise® 

и Успокаивающий гель для кожи 

вокруг глаз + Тушь для ресниц 

«Идеальный объем» в мини-

упаковке,. Количество ограничено! 

(цена 390.00 грн). 
 

 



красоте. Не захотела! Теперь сидит на свою нищенскую пенсию и ноет, что все 

плохо. Мне слушать ее разговоры даже не хочется! У меня все хорошо. Потому 

что в какой-то момент я не захотела жить по-старому, и у меня хватило ума и 

смелости свою жизнь поменять, и я бы не сказала, что это легко и просто. Но зато 

я сейчас живу и работаю, а не работаю, для того чтобы лишь бы прожить. Или 

еще часто слышу, как многие себе «алиби» от хорошей жизни придумывают. Го-

ворят, например: «Ой, я стеснительная, я не могу навязываться!» И прочие отго-

ворки, лишь бы оправдать свое бездействие. Может это и слишком сурово, но 

действительно есть люди, которых вполне устраивает их нерадостная жизнь, и 

они вполне довольны и счастливы. Так же, как и женщины, которые не следят за 

своей внешностью, мол, «меня мужики  и такую любят»! 

Вот мы приходим и начинаем им объяснять, что они не так живут, можно жить 

лучше. Вспомните прошлые времена. Все серые и голодные. Но счастливы, так 

как не знают, что живут плохо. И в своем неведении довольны своей жизнью. И, 

если мы все - таки внушим женщине, что надо жить по-другому, и она поддав-

шись на наши уговоры выйти из своей зоны комфорта, приходит в «Мэри Кэй» и 

даже начинает что-то продавать, потом все равно может бросить! Почему это 

происходит? Почему происходит терминация консультантов и Лидеров? 

Потому что для большинства из них, как я думаю, те преимущества, которыми 

мы так гордимся: 

- свободный график работы; 

- отсутствие начальника; 

- финансовая независимость, деньги и прочее- преимуществами не являются! 

Многие люди просто не в состоянии существовать вне жестких рамок, таких как 

ограничение времени, с 8 – 17, наличие места рабочего, стол, стул, заборы вокруг 

рабочего места разных форматов (вы, конечно, видели, например, в банках такие 

заборы, похожие на собачьи будки)! Не могут работать без руководящих указа-

ний! Им не нужно много денег, т.к. у них принципы, что: «деньги – зло», «все 

богатые люди 

–жулики», «за деньги любовь не купишь», «не в деньгах счастье», «пусть я 

бедная, но честная» и т.д. А есть еще одно направление в понимании ценности 

жизни. Женщинам этого направления не нравится, как они живут. Они не до-

вольны своей жизнью. Но при этом они считают, что живут плохо потому, что 

мир несправедливо устроен. Не та страна, не тот город, не повезло с родителями. 

Постоянное чувство зависти. У них прямо на лице написано, что им не доплатили 

в жизни. Сидят у телевизора и ждут, пока кто-то устроит их жизнь, например, 

новый президент. Таким людям всегда и везде плохо. Они не умеют радоваться 

успехами других. Вот пример. Рассказываю о Национальном Семинаре. Говорят: 

«Зачем мне Семинар? У меня наград нет!» - «Порадуйтесь за других женщин!» 

Не понимают, о чем идет речь. 

Хочу рассказать Вам Притчу: «Один человек приходит к мудрецу: «Я молод, 

умен, богат, счастлив. Одно печалит меня, многие люди завидуют мне. Возмож-

но, ли изменить это?» - «Конечно, - ответил мудрец - для этого тебе нужно стать 

старым, больным, бедным и несчастным. И тебе перестанут завидовать». Дело в 

том, что много людей хотят быть умными, богатыми, счастливыми, но не у всех 

это получается. По разным причинам, способностей маловато, трудолюбия не 

хватает и т.д. Некоторые ищут причины неудач в себе, но это сложно и неприят-

но. Гораздо проще искать виноватых вокруг себя: компании, люди, клиенты и пр. 

И людей нельзя осуждать, у каждого есть право выбора – иметь или не иметь. 

Если ты выбрал ничего не иметь – лежи спокойно, делай минимум телодвижений.  

Для того чтобы иметь, надо что-то делать. Это твое право, твой выбор.            
(ВЛБГ Людмила Лисицкая) 

От Лидера Ольги Транквиллевской, комментарий: и еще есть много женщин, которые 

ХОТЯТ изменить свою жизнь, которые ИЩУТ способ, как ее изменить, которые уже го-

товы прислушаться к тому, что им подсказывает Вселенная. И пусть в этот момент рядом 

с ними окажетесь именно ВЫ, расскажете, объясните, покажете, какие есть возможности 

вместе с Компанией 

«Мэри Кэй». Поэтому все просто – ИДИТЕ И ПРОВОДИТЕ ВСЕМ ИНТЕРВЬЮ, ПРО-

СТО ПЕРЕБИРАЯ ПЕСОК И ВЫИСКИВАЯ СВОИ ЗОЛОТЫЕ КРУПИНКИ – ЖЕН-

ЩИН, КОТОРЫЕ ЖДУТ ВАС И ВОЗМОЖНОСТЕЙ С КОМПАНИЕЙ «МЭРИ КЭЙ»!   

Также в ноябре 

продолжают 

действовать: 
- Суперпредложение 

«Легкий макияж» 

Состав: Подводка для 

глаз (Черная), Тушь для 

ресниц «Идеальный 

объем» (Черная), Помада 

для губ «Нектарин» + 

эффектный красный 

Клатч. ( цена 370.00 грн.) 

 
- Суперпредложение 

«Bella Belara
®
» Состав: 

Парфюмерная вода Bella 

Belara
 
+Парфюмерная 

вода с шариковым 

аппликатором Bella 

Belara
®
, 7,5 мл + 

Элегантная вечерняя 

сумочка Bella Belara 

       (цена 470 гр.) 

 

 

 
- Суперпредложение 

«Domain
®
» Состав: 

Дезодорант-спрей для 

тела Domain
®
,  Туалетная 

вода-спрей Domain + 

Мужская визитница и 

носовой платок + 

рюкзачок Domain 

       (цена 410 грн). 

 

 

 

 
Суперпредложение «High 

Intensity Состав: Дезодорант-

спрей для тела High 

Intensit+Туалетная вода-спрей 

High Intensity + Мужская 

визитница и носовой платок + 

рюкзачок High Intensity 

 ( цена 430 грн) 

 

 

 
 

 

 

 

 



12 шагов  успешного приглашения в бизнес. 
 Я сегодня практически всю ночь не спала. У меня был не простой ночной пере-

езд с Житомира во Львов. Ехала я на автобусе и с моим ростом невозможно 

комфортно сидеть в креслах, а тем более пробовать поспать. 

 Я приезжала на два дня к своим родным. Получила за эти два дня заряд внут-

ренней энергии, так как давно не видела свою маму, сестричку, племянника и 

многих других. 

 Когда добрался домой, то легла поспать. Разбудил меня звонок одной моей зна-

комой. Цель этого звонка была пригласить меня на встречу и поговорить о биз-

нес предложении. 

 Мне стало интересно, но не бизнес предложение, а сам процесс. Просто я зна-

кома с ее мужем, вместе работали. Мы не раз говорили о бизнесе МК, но он был 

к этому еще закрыт. А тут его жена меня приглашает поговорить о сетевом мар-

кетинге. Это вызывает интерес. 

 Я по телефону пробовала ее раскусить наводящими вопросами о МЛМ компа-

нии, о встрече 2 на 1 или 1 на 1. Не так интересны ответы на вопросы, как про-

верка на профессиональность. Молодец, прошла. Хотя я ей дала понять, что дру-

гие проекты меня не интересуют. 

 Про что это говорит. Оля, так зовут мою знакомую, просто обрабатывает свой 

список знакомых. Ее не останавливает то, что я уже в другой  компании, а она об 

этом знала. Есть список, есть работа. 

 Ваш список знакомых – это Ваш фундамент для начала сетевого бизнеса. В мо-

ей первой линии несколько человек из моего близкого окружения. 

Как же приглашать кандидатов в  бизнес? Следуйте 12 пунктам, которые я сове-

тую, и этого будет достаточно, чтобы договориться о встрече. 

1. Главная задача – договориться о встрече или пригласить  на класс или бизнес 

интерьвью. Хотя я предлагаю все же проводить встречи в два этапа. Сначала 

класс. А потом уже приглашение на бизнес интерьвью. 

2. Приглашение в компанию должно быть с «нулевой» информацией. 

 Не объяснять подробностей (о компании, о продукции, о маркетинг плане). 

Один маленький фрагмент картины Рембранта вряд ли докажет, что это произ-

ведение искусства. То же самое и с Вашим бизнесом. 

3. Отбросьте все предубеждения (этот дура, эта слишком бедная, эта слишком 

богатая и т.д.). Приглашайте как минимум 90% ваших знакомых. 

4. Укажи человеку причину, почему Вы выбрали именно его. Рекомендую сде-

лать простой комплимент или попросить рекомендации. Например: «… я знаю 

тебя как серьезного человека и поэтому подумала о тебе и хочу тебе предложить 

серьезное и доходное дело…» или «… ты не знаешь серьезных людей, которых 

бы заинтересовала возможность дополнительный заработок?» 

5. Скажи, чтобы она пришла со своей подругой и у Вас появится вдвое больше 

шансов на успех. 

6. Настаивайте на контакте, например: «… Пожалуйста, позвони мне, если ты не 

сможешь прийти. Я приглашу кого-то на твое место». 

7. Пригласи в 2 – 3 раза больше людей. Если хочешь, чтобы пришло 2 человека, 

пригласи минимум 4 человека. 

8. Предоставьте выбор во времени. Назначьте 2 дня на выбор. 

9. Во время разговора улыбайтесь! Собеседница почувствует это… 

10. Обо всех неудачах в приглашениях обязательно консультируйтесь с Лиде-

ром. 

11. Смело звоните людям! Со временем это станет интересно. 

12. Расслабьтесь, примите удобное положение, иначе Ваш голос будет напря-

женным, собеседница почувствует это и решит, что Вы что-то недоговариваете. 

 А когда Вы создадите свой успешный  бизнес, то можно задуматься и о по-

купке недвижимости вашей мечты.  

Успехов Вам в работе со своим списком знакомых. 

 

"Все идеи бесполезны, если за ними не следует действие" - Харвей Маккей 

- Суперпредложение 

«Комплексный уход – 

обновление кожи» 

(«Превосходный 

результат»), Состав: 

Система обновления кожи 

TimeWise
®
 (Скраб для 

глубокого очищения кожи, 

Успокаивающая сыворотка) + 

Мини-набор по уходу за 

кожей  «Превосходный 

результат» (Интенсивно 

увлажняющий крем для 

сухой кожи лица (12 г), 

Обезжиренный 

увлажняющий гель для 

нормальной и жирной 

кожи лица (12 г), 

Обезжиренное средство 

для снятия косметики с 

глаз (29 мл), 

Успокаивающий гель для 

кожи вокруг глаз (12 г) – 

все средства в мини-

упаковке).  

      ( цена 360.00 грн.) 

 
 

- Суперпредложение 

«Ваша кожа безупречна» 

Состав: Выравнивающая 

сыворотка TimeWise
 

«Безупречный цвет», 

Обновляющее средство 

для кожи вокруг глаз 

направленного действия 

TimeWise+ мини-набор 

Системы обновления 

кожи   

      (цена 390.00 грн) 

 
 

Ноябрь – продолжается 

Вызов по продукции: 

приобретая с 1 октября по 

28 декабря любые ароматы 

Mary Kay на общую сумму 

2000 грн., вы получаете 

шикарную розовую Шаль в 

подарочной коробке  



Средства для ухода за кожей вокруг губ 
Маска для губ «Бархатные губки» 

Мельчайшие гранулы Мягко отшелушивают омертвевшие клетки на поверхности губ 

Удаляет омертвевшие клетки 

верхнего слоя кожи 

Способствует обновлению кожи и улучшению кровоснабжения 

Экстракт зеленого чая Антиоксидант – нейтрализует действие свободных радикалов, 

защищает кожу от UV - лучей 

Витамин А (ретинол) Восстанавливает баланс рН кожи 

Производные витамина С Способствует синтезу коллагена, что придает коже прочность и 

эластичность 

Бальзам для губ «Бархатные губки» 
Формирует защитный слой 

(барьер) 

Препятствует испарению влаги 

Восстанавливает потерянную 

влагу в нижних слоях кожи 

Кожа становится более упругой, мягкой и эластичной 

Керамид - 2 Увлажняет кожу губ в течении 6 часов 

Вазелин – 59,79 % Защищает губы от пересыхания и растрескивания, от неблаго-

приятного воздействия окружающей среды 

Карандаш – стик для контура губ и упругости кожи 
Мгновенный результат Ухоженный и молодой вид, гладкость и шелковистость губ, эф-

фект «пухлых губ» 

Прозрачный, кремообразный 

стик легкой формулы 

Покрывает контур губ легкой прозрачной пленкой, предотвра-

щая растекание помады или блеска для губ 

Особая консистенция  Заполняет морщинки вокруг губ, разглаживает уже имеющиеся 

морщинки 

Сохраняет цвет нанесенной 

помады 

Насыщенный цвет помады на губах в течении долгого времени 

Витамин Е, экстракт зеленого 

чая 

Защищают кожу от вредного действия UV – лучей – преждевре-

менного старения кожи 

Экстракт листьев гингко билоба Укрепляет сосуды, нормализует тонус, улучшает кровообращение  

Система обновления кожи 
 (Микродермабразия) 

Скраб  для глубокого очищения кожи Таймвайс 
Функции:  глубокое очищение, повышение гладкости кожи, повышение упругости кожи 

Микрокристаллы оксида алюминия Отшелушивающий  компонент 

Каффеин  Обеспечивает восстановление кожи 

Увлажняющие вещества  Увлажняет кожу, способствуя комфортному нанесению 

средств 

Глицерин  Увлажняет кожу, усиливает воздействие микрокристал-

лов оксида алюминия  

Успокаивающая сыворотка  Таймвайс 
Функции:  разглаживает, смягчает и успокаивает кожу после применения Скраба для глубокого 

очищения; стимулирует выработку коллагена, снижая вероятность появления раздражения или по-

краснения; предотвращает появление признаков старения кожи 

Комплекс из различных видов чая (зе-

леного, красного и черного) 

Действует как антиоксидант и предотвращает раздраже-

ние кожи 

Производные витаминов С и Е Действуют как антиоксиданты, насыщают кожу энергией 

Увлажняющие вещества  Способствуют комфортному нанесению ср-ва 

Тимерон  Обеспечивает перламутровое сияние кожи 



 


